The Social Chain AG, Berlin

Konzernlagebericht

1 Grundlagen des Konzerns
1.1 Geschaftsmodell

Die The Social Chain AG mit Sitz in Berlin ist das Mutterunternehmen der The Social Chain-Gruppe
(im Folgenden , TSC-Gruppe" oder ,Gruppe") und agiert im Wesentlichen als Holdinggesellschaft fir
die Gruppe. Als Konzernholding nimmt die The Social Chain AG, Berlin, sowohl die strategische

Entwicklung als auch die Bereitstellung von Dienstleistungen fiir verbundene Unternehmen wahr.

Die The Social Chain-Gruppe ist ein integriertes Social-Media-Unternehmen, das Social Media und
Social Commerce unter einem Dach vereint. Social Chain ist Pionier fir den Aufbau, die Entwicklung
und die Skalierung von Social-Media-Brands. Die Strategie der The Social Chain AG konzentriert sich
auf Marken, soziale Erlebnisse und Produktwelten, die liber Social Media identifiziert, entwickelt und

vorrangig direkt an Endverbraucher (direct to consumer brands) vermarktet werden.

Unsere Social-Media-Communities haben eine Reichweite von mehr als 80 Millionen Followern. Mehr
als 30 Marken bilden unser eigenes Brand-Portfolio. Der Verkauf von Waren erfolgt iber eigene
Online-Shops und E-Commerce-Plattformen Dritter. Schwerpunkte liegen in den Produktkategorien
Home & Living, Beauty & Wellbeing and Food. Soziale Erlebnisse wie die Beauty-Messe Glow by dm
und der World Fitness Day verbinden die Online- mit der Offline-Welt. Neben der Entwicklung eigener
Marken nutzen wir unsere Social Media-Kompetenz und unsere Social-Media-Reichweiten auch als
kreativer Marketing-Dienstleister fir fihrende internationale Lifestylemarken wie Adidas, Coca-Cola

und McDonalds.

Die Kernmarkte der Social Chain-Gruppe sind Europa mit einem Schwerpunkt in Deutschland und UK
sowie Amerika mit einem Schwerpunkt in den USA. Ein weiterer strategischer Zielmarkt ist Asien.

Die Social Chain-Gruppe setzt bewusst neben dem Aufbau und der Entwicklung neuer, eigener
Marken auch auf strategische Ubernahmen. Die Akquisitionspolitik konzentriert sich daher auf Unter-
nehmen, deren Marken und Dienstleistungen Uber Social Media lberdurchschnittlich erfolgreich ver-
marktet werden kdnnen. Weitere Ubernahmeziele sind Unternehmen, die das integrierte Social-

Media-Know-how verbreitern und vergréBern.
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1.2 Konzernstruktur- und -organisation

Das Geschaftsjahr 2019 ist durch erhebliche organisatorische und strukturelle MaBnahmen gepragt.
Die The Social Chain AG-Gruppe ist im Oktober 2019 durch die Einbringung der The Social Chain
Group AG mit ihren Beteiligungen in die Lumaland AG entstanden. Im Anschluss wurde die Lumaland
AG in die The Social Chain AG umfirmiert. Technisch erfolgte die Akquisition durch die Einbringung
der Aktien der The Social Chain Group AG als Sachkapitalerhéhung bei der Lumaland AG. Die Haupt-
versammlung der Lumaland AG hat diesen Schritt am 19. August 2019 mit einer Zustimmung von
99,8 % der anwesenden Aktiondre beschlossen. Auch die Umfirmierung in die The Social Chain AG
wurde genehmigt. Die Gesellschaft ist beim Amtsgericht Charlottenburg unter der Nummer
HRB 128790 B als Aktiengesellschaft eingetragen.

Die eingebrachte The Social Chain Group AG entstand durch Neugriindung im Jahr 2018. In den
Jahren 2018 und 2019 erwarb die Social Chain Group AG diverse Beteiligungen. Im Wesentlichen

begriindet dies heute die Aktivitaten im Bereich Social Media.

Die Lumaland AG hat nach Grindung eine Vielzahl unterschiedlicher Beteiligungen erworben und im

Wesentlichen Produkte direkt an Endverbraucher iber Amazon verkauft.

Aufgrund der Einbringung der The Social Chain Group AG wurde in den Konzernjahresabschluss 2019
die neue The Social Chain AG (vormals: Lumaland AG) mit zwdlf Monaten und die The Social Chain
Group AG sowie ihre Beteiligungen mit drei Monaten in die Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung

einbezogen.

Uber die Einbringung hinaus hat die in The Social Chain AG umfirmierte Gesellschaft im Rahmen ihrer
strategischen Akquisitionspolitik weitere Unternehmen erworben. Im Dezember 2019 waren das vor
allem die KoRo-Handels GmbH und die Urbanara GmbH, jeweils Berlin. Die KoRo-Handels GmbH
setzt auf Super Food online und wird komplett Gber Social Media vermarktet. Die Urbanara GmbH

vertreibt Wohnaccessoires aus Naturmaterialien.

Zum 31. Dezember 2019 sind insgesamt 34 Unternehmen in der The Social Chain Group AG (im
nachfolgenden ,Social Chain-Gruppe® genannt) konsolidiert. Eine Ubersicht der konsolidierten Be-
teiligungen findet sich im Anhang.

Die Steuerung des Konzerns erfolgt durch die Muttergesellschaft The Social Chain AG, die als
klassische Holdinggesellschaft strukturiert ist. Alle zentralen Leitungsfunktionen sind hier gebindelt.
Der Vorstand der The Social Chain AG besteht aus Herrn Wanja S. Oberhoff, der bereits Vorstand
der Lumaland AG war.

Hauptsitz des Unternehmens ist Berlin, weitere Standorte sind Manchester, London, New York und
Minchen. Zum 31. Dezember 2019 beschaftigte das Unternehmen 536 vollzeitdquivalente Mit-

arbeiterinnen und Mitarbeiter.
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1.3 Strategie und Steuerungssystem

Die The Social Chain AG verfolgt eine Wachstumsstrategie mit besonderem Schwerpunkt im inter-
nationalen Geschaft. Nachdem Tochtergesellschaften in GroBbritannien und USA aufgebaut wurden,
investiert die The Social Chain AG in die Markte Nord- und Mitteleuropas sowie zunehmend auch
Nordamerika. FlUr die nachsten Jahre strebt die The Social Chain AG die weitere Steigerung des

Marktanteils und die Intensivierung des Geschdfts in den geografischen Zielmarkten an.

Die wesentlichen SteuerungsgréBen flir das Erreichen der strategischen Ziele sind neben Umsatz und

Rohmarge auch der operative Cashflow sowie der frei verfligbare Cashflow.

2 WIRTSCHAFTSBERICHT

2.1 Gesamtwirtschaftliche und branchenbezogene Rahmenbedingungen

Die Dynamik in der deutschen Wirtschaft hat im Jahr 2019 nachgelassen, obwohl das preisbereinigte
Bruttoinlandsprodukt (BIP) im zehnten Jahr in Folge 2019 um 0,6 %, gewachsen ist. Dies ist die
langste Wachstumsphase im vereinten Deutschland. Nach einem Anstieg um 1,5 % im Jahr 2018
und 2,5 % im Jahr 2017 verliert das Wachstum somit weiterhin an Schwung. Insbesondere im pro-
duzierenden Gewerbe, das gut ein Viertel der Gesamtwirtschaft ausmacht, war ein starker Riickgang
in Hohe von 3,6 % zu verzeichnen, welcher insbesondere durch die schwache Produktion in der

Automobilindustrie verursacht wurde.

Im Berichtsjahr profitierte Deutschlands Wirtschaft vor allem von einer starken Binnennachfrage. Die
privaten Konsumausgaben stiegen preisbereinigt um 1,6 %, die des Staates um 2,5 %. Die Zahl der
Erwerbstatigen gemaB Inldnderkonzept (definiert als Erwerbstatige mit Wohnort in Deutschland) lag
2019 bei 45,3 Mio. - rund 400.000 Personen beziehungsweise 0,9 % mehr als im Vorjahr - und
erreichte damit einen neuen Hochststand. !

2019 stand die Social Chain-Gruppe noch in einer frithen Phase ihrer Internationalisierung. Der
Hauptabsatzmarkt war Europa mit klaren Schwerpunkten in Deutschland und dem Vereinigten
Koénigreich. Innerhalb der EU schwachte sich die gesamtwirtschaftliche Entwicklung 2019 weiter ab.
Das Bruttoinlandsprodukt wuchs in der EU-27-Zone nur noch um 1,5 % nach 2,15 % im Jahr 2018
und 2,6 % im Jahr 20172

Quelle: Statistisches Bundesamt

Quelle: Eurostat
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Deutlich dynamischer als die makrodékomischen Indikatoren entwickelten sich die branchenbe-
zogenen Parameter. Der E-Commerce-Umsatz mit Endkunden (B2C) kletterte in Europa im Jahr 2019
auf Mrd. EUR 636, ein Anstieg um 14 % im Vergleich zum Vorjahr (Mrd. EUR 557)3

Growth of ecommerce revenue in Europe
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Positiv entwickelten sich auch die Internet-Reichweiten und die Social Media-Nutzung. Europa bleibt
mit einem Anteil der Internetnutzer an der Gesamtbevdlkerung von 84,0 % (+1,6 %) die mit
Abstand internetaffinste Region der Welt. Der Anteil der aktiven Social Media-Nutzer stieg 2019 um
4,4 % auf 55,0 %. Das entspricht 470,5 Millionen Menschen. Global stieg dieser Wert um 9,2 % auf
3,8 Milliarden, das entspricht einer Durchdringungsquote von 49,0 %. Social Media bleibt damit das

dynamischste Mediensegment im digitalen Zeitalter
Quelle: We are social/Hootsuite: Digital 2020, Global Report)

GroBe Unterschiede gibt es international noch im Bereich der Social-Media-Werbung. In Deutschland
stiegen die Ausgaben 2019 auf Mrd. EUR 1,41 (2018: Mrd. EUR 1,17) Global legten sie auf Mrd.
EUR 79,6 zu (2018: Mrd. EUR 67,5).

(Quelle: Statista; Statista Digital Market Outlook)

Quelle: Ecommerce News Europe, Juli 2020
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2.2 Geschaiftsentwicklung

2019 war aufgrund der gesellschaftsrechtlichen sowie organisatorischen Einbringung der The Social
Chain Group AG zum 30. September 2019 ein besonderes Jahr fir die neu formierte Social Chain-
Gruppe und ihre Holdinggesellschaft The Social Chain AG. Damit ist das Geschéaftsjahr 2019 die erste
Berichtsperiode, in der der Konzern in seiner heutigen Form besteht und die eingebrachten Gesell-
schaften nur zeitanteilig enthalten. Das Vorjahr ist daher nur eingeschrankt mit dem Berichtsjahr
vergleichbar und urspriingliche Prognosen der ehemaligen Lumaland AG insoweit lberholt. Die ein-
zelnen Geschéftsfelder der Gruppe befinden sich somit zum Ende des Geschaftsjahres 2019 noch im
Aufbau.

Um ausgewdhlte Entwicklungen in einen vergleichbaren Kontext stellen zu kdnnen, wurden einzelne
Kennzahlen flir das Geschéaftsjahr 2019 gesondert fiir den urspriinglichen Lumaland-Gruppe ermittelt
und dem Vorjahr gegenlbergestellt. Die Effekte auf Konzern-Bilanz und -GuV resultierend aus der
zum 1. Oktober eingebrachten TSCG AG-Gruppe sowie aus den Ubrigen Akquisitionen im Jahr 2019
werden gesondert betrachtet/erértert.

Der Konzernumsatz insgesamt erhdhte sich um EUR 4,6 Mio. (+10,0 %) auf EUR 50,7 Mio. Fiar 2019
weist der Konzern einen Jahresfehlbetrag von EUR -21,0 Mio. aus (Vorjahr: EUR -5,7 Mio.) sowie ein
EBITDA in H6he von EUR -11,2 Mio. (Vorjahr: EUR -3,3 Mio.). Hierin enthalten sind Sondereffekte
aus unter anderem zusatzlich angefallenen Beratungs- und Gutachterkosten bedingt durch umfang-
reiche Unternehmensakquisitionen, Einbringungsvorgange und Kapitalerhéhungen sowie im Weite-
ren hiermit zusammenhdngende Kosten der Integration. Der operative Cashflow des Konzerns belief
sich auf einen Mittelabfluss in Hohe von EUR -13,3 Mio. (Vorjahr: EUR -2,6 Mio.), der freiverfligbare
Cashflow, definiert aus dem Summe von Operativer Cashflow und Cashflow aus Investitionstatigkeit,
belief sich auf EUR -12,7 Mio. (Vorjahr: EUR -2,7 Mio.).
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2.2.1 Vermogenslage

31.12.2019 Vorjahr Veranderung
Mio EUR % Mio EUR % Mio EUR %
Anlagevermdégen
Firmenwerte 105,6 69,2 15,4 60,4 90,2 >100,0
Immaterielle Anlagen 12,6 8,3 0,2 0,8 12,4 >100,0
Sachanlagen 1,6 1,1 2,1 8,2 -0,5 -23,8
Finanzanlagen 4,7 3,1 0,0 0,0 4,7 >100,0
124,5 81,7 17,7 69,4 106,8 >100,0
Umlaufvermdégen
Vorrdte 9,5 6,2 5,5 21,6 4,0 72,7
Forderungen 11,2 7,3 1,6 6,3 9,6 >100,0
Liquide Mittel 6,3 4,1 0,5 1,9 5,8 >100,0
27,0 17,6 7,6 29,8 19,4 >100,0
Rechnungsabgrenzung 1,0 0,7 0,2 0,8 0,8 >100,0
152,5 100,0 25,5 100,0 127,0 >100,0
31.12.2019 Vorjahr Veréanderung
Mio EUR % Mio EUR % Mio EUR %
Eigenkapital 97,5 63,9 4,8 18,8 92,7 >100,0
Latente Steuern 3,4 2,2 0,0 0,0 3,4 >100,0
Rickstellungen 5,7 3,7 0,5 1,9 5,2 >100,0
Verbindlichkeiten
Kreditinstitute 10,3 6,8 9,4 36,9 0,9 9,6
Andere 35,3 23,2 10,5 41,2 24,8 >100,0
45,6 30,0 19,9 78,1 25,7 >100,0
Rechnungsabgrenzung 0,3 0,2 0,3 1,2 0,0 0,0
152,5 100,0 25,5 100,0 127,0 >100,0

Die Entwicklung der Bilanz ist insbesondere durch die Einbringung der The Social Chain Group AG

gepragt.

Die Bilanzsumme des The Social Chain-Konzerns belief sich zum 31. Dezember 2019 auf
EUR 152,5 Mio. (2018: EUR 25,5 Mio.). Das langfristige Vermégen in Hohe von EUR 124,5 Mio.
(2018: EUR 17,7 Mio.) umfasst im Wesentlichen den Geschafts- oder Firmenwert in Héhe von
EUR 105,7 Mio. (2018: EUR 15,4 Mio.) sowie immaterielle Vermoégenswerte in Hoéhe von
EUR 12,5 Mio. (2018: EUR 0,2 Mio.).
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Der ausgewiesene Geschafts- oder Firmenwert der ehemaligen Lumaland-Gruppe verringerte sich im
Jahr 2019 aufgrund planmaBiger Abschreibungen um EUR 1,8 Mio. auf EUR 13,6 Mio. Demgegeniiber
stehen Erh6éhungen des Geschéfts- und Firmenwerts der ehemaligen Lumaland-Gruppe in H6he von
EUR 0,1 Mio. auf insgesamt EUR 13,7 Mio. aufgrund der im Geschaftsjahr 2019 erfolgten quotalen
Aufstockungen der Anteile an der Belsonno GmbH, Berlin, von vormals 87,97 % auf 100,0 % sowie
der Anteile an der LINKS Logistics GmbH, Berlin, von vormals 95,0 % auf 100,0 %.

Der konzernweite Geschafts- oder Firmenwert erhdhte sich des Weiteren sowohl durch die Einbrin-
gung der The Social Chain Group AG-Gruppe zum 1. Oktober 2019 sowie aufgrund der Akquisitionen
der Urbanara GmbH, Berlin, und der drtv.agency GmbH, Stuttgart, als auch aufgrund der Erstkon-
solidierungen der KoRo Handels GmbH, Berlin, und der Solidmind Nutrition GmbH, Wangen, zum
31. Dezember 2019 um EUR 94,3 Mio. Demgegeniber stehen planméaBige Abschreibungen auf diese
neuerworbenen Geschafts- oder Firmenwerte in Hohe von EUR 2,3 Mio sowie auBerplanmaBige
Abschreibungen in H6he von EUR 0,7 Mio.

Im Zuge der Erstbewertung der eingebrachten sowie neu erworbenen Gesellschaften wurden die

folgenden Immateriellen Vermdgenswerte angesetzt:

Immaterieller Vermégenswert Zeitwert Nutzungsdauer
Mio. EUR Jahre
Geschifts- oder Firmenwerte 94,3 10
Marketingbezogene Vermdgenswerte 11,6 5-10
Technologiebezogene Vermdgenswerte 0,3 5
Kundenbezogenen Vermdgenswerte 0,2 2-4

Der Anteil der langfristigen Vermdgenswerte an den gesamten Vermdgenswerten betragt 81,5 %

(Vorjahr: 69,4 %) und ist nahezu vollstandig langfristig finanziert.

Das Umlaufvermégen in Héhe von EUR 27,0 Mio. setzt sich zusammen aus Vorraten, Forderungen,

der Barreserve, Wertpapieren und sonstigen Vermdgensgegenstanden.

Der Anteil des ehemaligen Lumaland-Konzerns betragt EUR 17,9 Mio. gegenliber EUR 7,6 Mio. im
Vorjahr.

Der Bestand der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen erhdhte sich im Vergleich zum Vorjahr
um EUR 6,9 Mio. auf EUR 7,3 Mio., hauptsachlich bedingt durch Forderungen aus abgerechneten
Social Media-Projekten der neu eingebrachten The Social Chain Group AG-Gruppe.

Zum 31. Dezember 2019 weist der Konzern ein Eigenkapital in Hohe von EUR 97,5 Mio. aus,
gegeniber EUR 4,8 Mio. im Vorjahr. Die Eigenkapitalquote belief sich am 31. Dezember 2019 auf
63,9 % (Vorjahr: 18,8 %).
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Im Geschaftsjahr 2019 wurden folgende Kapitalerhdhungen vorgenommen:

Im Juni erfolgte eine Barkapitalerh6hung in Hohe von EUR 1,8 Mio. durch Ausgabe neuer Anteile
im Grundkapital in H6he von TEUR 142 sowie durch Einzahlung in die Kapitalrticklagen in Hohe
von EUR 1,7 Mio.

Im August erfolgte eine Erhéhung des Grundkapitals um TEUR 210 sowie der Kapitalriicklage
um EUR 3,1 Mio. durch Einbringung der Anteile an der Wonista GmbH gegen Ausgabe neuer

Anteile.

Im Oktober erfolgte eine Erh6hung des Grundkapitals um TEUR 5.855 sowie der Kapitalriicklage
um EUR 85,1 Mio. durch Einbringung der Anteile an der The Social Chain Group AG-Gruppe

gegen Ausgabe neuer Anteile.

Im November erfolgt eine Erhéhung des Grundkapitals um TEUR 904 sowie der Kapitalriicklage

um EUR 14,9 Mio. durch Ausgabe neuer Aktien im Rahmen eines accelerated Bookbuildings.

Die Schulden des Konzerns beinhalten im Wesentlichen Rickstellungen, Verbindlichkeiten und Rech-

nungsabgrenzungsposten. In den Verbindlichkeiten sind Verbindlichkeiten gegenuber Kredit-
instituten in Hohe von EUR 1,8 Mio. sowie Verbindlichkeiten in H6he von EUR 0,1 Mio. enthalten, die

eine Falligkeit von Uber einem Jahr aufweisen. Die Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen

steigen im Vergleich zum Vorjahr um EUR 10,2 Mio. auf EUR 12,9 Mio., im Wesentlichen bedingt

durch Lieferantenverbindlichkeiten fir umfangreichere Social-Media-Projekte der neu eingebrachten

The Social Chain Group AG-Gruppe. Die Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen der

ehemaligen Lumaland-Gruppe hingegen erhéhten sich lediglich von EUR 2,7 Mio. im Vorjahr auf
EUR 4,8 Mio. im Berichtsjahr.
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2.2.2 Finanzlage

Die Finanzlage des Konzerns ist geordnet. Die Verbindlichkeiten gegenlber Kreditinstituten steigen
im Geschaftsjahr leicht um EUR 0,9 Mio. auf EUR 10,3 Mio., hierbei durch Aufnahme neuer Finanz-
kredite in H6he von EUR 3,0 Mio. sowie durch die Ubernahme von existierenden Finanzkrediten der
eingebrachten Gesellschaften in Hohe von EUR 1,4 Mio. Demgegeniber stehen Tilgungen in Hoéhe
von EUR 3,5 Mio.

Konzern Cashflow

2019 Vorjahr

Mio EUR Mio EUR
Operativer Cashflow -13,3 -2,6
Investitions-Cashflow 0,6 -0,1
Finanzierungs-Cashflow 16,2 2,4
Veranderung 3,5 -0,3
Erstkonsolidierung 2,3 0,0
Anfangsbestand 0,5 0,8
Endbestand 6,3 0,5

Der operative Mittelabfluss des Konzerns belief sich flir 2019 auf EUR -13,3 Mio. (Vorjahr:
EUR -2,6 Mio.), bei einem operativen Mittelabfluss der ehemaligen Lumaland-Gruppe in Héhe von
EUR -17,6 Mio. sowie einem operativen Mittelzufluss der eingebrachten Gesellschaften in Héhe von
EUR +4,3 Mio.

Der Mittelzufluss aus Investitionstatigkeiten in Hohe von EUR 0,6 Mio. (Vorjahr: Mittelabfluss in Héhe
von EUR 0,1 Mio.) beinhaltete im Wesentlichen Auszahlungen fur die Akquisition der KoRo Handels
GmbH, Berlin. Den Auszahlungen gegenuber standen Erlése aus den Abgdngen des
Sachanlagevermdégens, im Wesentlichen bedingt durch den Verkauf zweier Grundstlicke durch die

Ravensberger Matratzen GmbH, Bad Oeynhausen (Mittelzufluss in H6he von EUR 1,3 Mio.).

Der Mittelzufluss aus Finanzierungstatigkeit betrug flr das Geschaftsjahr EUR 16,2 Mio. (Vorjahr:
EUR 2,4 Mio.), hauptsachlich bedingt durch Barkapitalerh6hungen in Hohe von EUR 17,7 Mio. (vgl.
Ausfihrungen zur Vermdgenslage). Zahlungen flr Zinsen im ehemaligen Lumaland-Konzern waren
mit EUR 0,7 Mio. leicht Uber dem Vorjahreswert von EUR 0,5 Mio.; durch die neu einbezogenen

Gesellschaften fielen zusatzliche Zinsen in H6he von EUR 0,1 Mio. im Konzern an.

Im Ergebnis erhéhte sich der Finanzmittelbestand um EUR 5,8 Mio. von EUR 0,5 Mio. im Vorjahr auf
EUR 6,3 Mio. zum 31. Dezember 2019.
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2.2.3 Ertragslage

TSC-Gruppe Ehemaliger Lumaland AG-Konzern
d 2019 d 2019 Vorjahr
Mio EUR % Mio EUR % Mio EUR %
Umsatzerlése 50,7 100,0 39,2 100,0 46,1 100,0
Materialaufwand* -25,7 -50,7 -21,1 -53,8 -22,3 -48,4
Rohergebnis 25,0 49,3 18,1 46,2 23,8 51,6
Personalaufwand -12,2 -24,0 -5,8 -14,8 -6,3 -13,7
Sonstiger Aufwand -25,3 -49,9 -20,8 -53,1 -21,1 -45,8
Sonstiger Ertrag 1,3 2,6 0,7 1,8 0,3 0,7
EBITDA -11,2 -22,0 -7,8 -19,9 -3,3 -7,2
Abschreibungen -5,5 -10,8 -2,0 -5,1 -2,0 -4,3
EBIT -16,7 -32,8 -9,8 -25,0 -5,3 -11,5
Finanzergebnis -4,4 -8,7 -4,0 -10,2 -0,5 -1,1
EBT -21,1 -41,5 -13,8 -35,2 -5,8 -12,6
Ertragsteuern 0,1 0,2 -0,1 -0,3 0,1 0,2
Konzernergebnis -21,0 -41,3 -13,9 -35,5 -5,7 -12,4

Im Jahr 2019 erhohte sich der Umsatz der Gruppe gegeniber dem Vorjahr um EUR 4,6 Mio.
(+10,0 %) auf EUR 50,7 Mio. Die Umsatzerlose entsprechen den Umsdtzen der ehemaligen
Lumaland AG fir das gesamte Geschaftsjahr und der eingebrachten The Social Chain Group AG ab
1. Oktober 2019. Die Umsdatze des ehemaligen Lumaland-Konzerns verminderten sich von
EUR 46,1 Mio. im Vorjahr auf EUR 39,2 Mio., insbesondere bedingt durch Lieferengpasse gegen Ende
des Jahres.

Das Weihnachtsgeschaft 2019 der Lumaland AG wurde durch den langeren Integrationsprozess bei
der Einbringung der The Social Chain Group AG einmalig belastet und fiel damit schwacher aus als
urspringlich erwartet. Der Grund war eine unzureichende Menge an Vorraten infolge fehlender
Warenfinanzierung durch Dritte aufgrund des mehrmonatigen Akquisitionsprozesses und nicht

vollzogener Handelsregistereintrage.

Die neu eingebrachten The Social Chain Group AG-Gruppe erzielte im Einbeziehungszeitraum einen
Gesamtumsatz von EUR 11,5 Mio.
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Der Umsatz des Konzerns unterteilt sich in die folgenden Geschaftsbereiche:

Geschaftsfeld (TEUR) 2019 2018

e-Commerce 41.657 46.072
Social Media 7.458 0
Andere 1.566 0
Gesamt 50.681 46.072

Der Materialaufwand steigt im Vergleich zum Vorjahr um EUR 3,4 Mio. auf EUR 25,7 Mio. Im ehe-
maligen Lumaland-Konzern steigt die Materialeinsatzquote von 48,4 % auf 53,8 %, im Wesentlichen

bedingt durch Verschiebungen im Produktmix.

Der Personalaufwand der ehemaligen Lumaland-Gruppe vermindert sich von EUR 6,3 Mio. im Vorjahr
auf EUR 5,8 Mio. im Berichtsjahr. Aufgrund der Einbringung der Social Chain Group AG-Gruppe er-

hoht sich der Personalaufwand im neuen Gesamt-Konzern insgesamt auf EUR 12,2 Mio.

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen betragen im Geschaftsjahr EUR 25,3 Mio. (Vorjahr:
EUR 21,1 Mio. Wesentliche Aufwendungen betreffen Kosten im Zusammenhang mit Kapitaler-
héhungen sowie mit Unternehmenserwerben und -einbringungen des Geschaftsjahres (im
Wesentlichen Kosten fiir Beratung, Gutachtertatigkeiten sowie Transaktionskosten) in Héhe von
insgesamt EUR 1,8 Mio. sowie im Weiteren Verluste aus dem Verkauf von Grundstlicken in H6he von

EUR 0,4 Mio. sowie sonstige auBerordentliche Aufwendungen in Hohe von insgesamt EUR 0,7 Mio.

Bezlglich der nicht-zahlungswirksamen Aufwendungen flr Abschreibungen auf Geschéfts- und
Firmenwerte in Hohe von insgesamt EUR 4,8 Mio. wird auf die Ausfihrungen in der Vermdgenslage

verwiesen.

2.2.4 Gesamtaussage zum Geschaftsverlauf und zur Lage des Konzerns

Insgesamt hat sich das Geschaft des Konzerns leicht unter den Erwartungen entwickelt, im Wesent-
lichen begriindet mit dem Umstand, dass im Jahr 2019 der Zusammenschluss zweier komplexer
Unternehmensgruppen erfolgte und der Hauptfokus auf der Integration beider Gruppen lag. Zu-
satzlich war das Jahr 2019 von einem moderaten Weihnachtsgeschaft aufgrund von Lieferengpassen
gepragt, was sich ebenso auf die Ertragslage des Konzerns auswirkte. Die Finanzlage insgesamt ist
folglich gepragt durch einen nicht positiven Cashflow aus operativer Geschaftstatigkeit, dem die Vor-
abfinanzierung der Gruppe zur Erreichung zukilnftiger Wachstumsprognosen durch Eigenkapital-

zufiihrung, somit einem positiven Cashflow aus Finanzierung, gegenlbersteht.
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4 Chancen- und Risikobericht
Die Identifikation und das schnelle Ergreifen von Chancen sowie die Minderung von Risiken sind
wesentlich fir unser Unternehmen.

. Wir definieren Chancen und Risiken als Ereignisse, die bei Eintritt zu positiven oder negativen

Abweichungen von unseren Unternehmenszielen fu hren.
o Im aktuellen Prognosezeitraum haben wir keine Risiken identifiziert, die den Fortbestand der

Social Chain-Gruppe gefa hrden ko nnten.

Als internationales Unternehmen ist die Social Chain-Gruppe einer Vielzahl von
makroo konomischen, finanziellen, branchen- und unternehmensspezifischen Risiken und Chancen
ausgesetzt. Im vorliegenden Risiko- und Chancenbericht werden die fu r Social Chain-Gruppe als
wesentlich erachteten Risiken und Chancen dargestelit.

Die systematische Identifikation und Nutzung von Chancen sind wichtige Elemente zur Sicherstellung
eines nachhaltigen Wachstums. Chancen werden in Verbindung mit mdglichen Risiken betrachtet und
nur weiterverfolgt, wenn sie die mit ihnen verbundenen Risiken u” berwiegen, eine Risikosteuerung

mo glich ist und etwaige Risikoauswirkungen als begrenzt angesehen werden ko nnen.

4.1 Chancen

Unter Zugrundelegung der Definition einer Chance als positive Abweichung von unseren Unter-
nehmenszielen und unserer ehrgeizigen Ziele haben wir wesentlichen Chancen mit dem Potenzial,
unsere Ziele deutlich zu u” bertreffen, identifiziert:

. Weiteres lUberproportionales Marktwachstum fiir Social Media-Werbung (Branchenchance)
. Partizipation an der weiteren Zunahme des Online-Handels/E-Commerce (Branchenchance)
. Expansion in den asiatischen Markt (Regionale Chance)

. Entwicklung einer Datenplattform (Links), die alle Datenpunkte aus Social Commerce und Social
Media verknlpft (Technologische Chance)

. Systematischer Zukauf von Unternehmen, um das Geschaftsmodell zu optimieren (M&A-
Chance)
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Im Folgenden sollen die einzelnen aufgelisteten Chancen naher erldutert werden:

Weiteres Uberproportionales Marktwachstum fiir Social-Media-Werbung (Branchenchance)

In den letzten Jahren haben die Social Media-Plattformen bestehende Medien wie TV und Print er-
ganzt. Die tagliche Mediennutzung hat besonders bei jungen Zielgruppen hohe Werte erreicht und
teilweise etablierte Medien Uberholt. Die Werbeindustrie und besonders die Markenartikler mit groBen
Mediabudgets haben zunehmend Budgets auf Online-Medien verlagert. Die Online-Medienbudgets
erreichen in den USA bereits 30,0 % des Gesamtmarktes. Die Social-Media-Werbebudgets wachsen
Uberproportional und werden mit einem Ublichen Zeitverzug sich der hohen Nutzung prozentual an-
gleichen. Die Social Chain-Gruppe ist aufgrund ihrer Markenbekanntheit sowie erfolgreichen durch-
geflihrten Kampagnen fiir bekannte Brands wie Coca-Cola und Uber besonders gut positioniert, um

an den wachsenden Budgets zu partizipieren.

Partizipation an der weiteren Zunahme des Online-Handels (Branchenchance)

In allen Branchen wachst der Online-Handel seit Jahren zweistellig und dieser Trend wird auch fir
die nachsten Jahre vorhergesagt. Die anderen Vertriebskandle wie stationdrer Handel verlieren
zunehmend an Kunden und Umsatz. Die Social Chain-Gruppe ist mit ihren Social Commerce-Aktivi-
taten ein reiner Online-Handler, der eigene Markenprodukte im Endverbrauchermarkt verkauft (B2C-
Anbieter). Die Vermarktung erfolgt besonders (iber sogenanntes Influencer-Marketing. Die Gruppe
bedient mit Home & Living, Food, Sport und Beauty wachstumsstarke Branchen. Social Chain kann
daher an dem starken Marktwachstum des Online-Handels sowie aufgrund der Marken- und Pro-
duktvielfalt Gberproportional an dem Markttrend teilnehmen. Dazu entwickeln dich die Social Media-
Plattformen zunehmend zu Verkaufskandlen wie Instagram Shopping. Dies bietet enorme Chancen

flr die Social Chain-Gruppe mit ihren Produkten und dem Social Media-Know-how.

Expansion in den asiatischen Markt (Regionale Chance)

Die Social Chain-Gruppe setzt ihr einmaliges Geschaftsmodell aus Social Media und Social Commerce
primar in Deutschland, UK und den USA um. Ein besonderer Investitionsschwerpunkt liegt und lag
dabei in den USA. Neben den vorgenannten Markten ist insbesondere der asiatische Markt in den
nachsten Jahren fir die Social Chain-Gruppe mit besonderen Chancen verbunden. Durch strategische
Partnerschaften sollen sowohl das Sourcing von Produkten mit stabilen Lieferketten wie auch die
ErschlieBung neuer Absatzmarkte gesichert werden. Der Fokus der Aktivitaten wird auf China sowie
dem sldostasiatischen Markt liegen. Die Kombination von Social Media-Marketing, Social Media-

affinen Produkten und physischen Conventions wie der Glow erscheinen besonders vielversprechend.
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Entwicklung einer Datenplattform (Links), die alle Datenpunkte aus Social Commerce und Social

Media verknipft (Technologische Chance)

Die Social-Chain-Gruppe ist aus zwei Unternehmensgruppen entstanden. Die frihere Lumaland-
Gruppe hatte ihren Schwerpunkt im Produktsourcing und -verkauf. Die frihere The Social Chain
Group AG mit ihren Téchtern hatte den Schwerpunkt im Bereich Social Media mit eigenen Medien-
kandlen (Publisher) und Social Media-Vermarktung (Agentur). Beide friheren Teilkonzerne hatten
IT-Systeme, um das Geschdft zu betreiben. Das einmalige Geschdftsmodell in der Kombination von
Social Commerce und Social Media bietet eine besondere Chance, alle Daten aus den jeweiligen
Aktivitdten unter Beachtung gesetzlicher und datenschutzrechtlicher Bestimmungen zu verbinden.
Durch geeignete BI-Systeme kdnnen Trends friihzeitig erkannt werden, die Entwicklung von Produk-
ten zielgruppengerecht gesteuert und der Vertrieb kanaloptimiert - begleitet von Influencer Marke-
ting - erfolgen. Die Social Chain-Gruppe wird in den nachsten Jahren erheblich in den Aufbau geeig-

neter IT-Systeme und Prozesse investieren, um diese besondere Chance zu nutzen.

Systematischer Zukauf von Unternehmen, um das Geschaftsmodell zu optimieren (M&A-Chance)

Das Geschaftsmodell der Social Chain-Gruppe sieht neben hohem organischen Wachstum auch den
permanenten Zukauf und Verkauf von Unternehmen vor. Die Gruppe hat bereits eine Vielzahl von
Unternehmen erworben, dann diese integriert und durch Bereitstellung von Know-how und Kapital
Wertsteigerungen erzielt. Die Kombination von neu erworbenen Unternehmen mit anderen vor-
handenen immateriellen Vermdgenswerten, wie eigene Social Media-Kanale oder D2C-Brands, bietet
erhebliche Chancen. Ziel der Akquisitionen ist die Umsetzung des Geschaftsmodells aus Social Media
und Social Commerce in den Regionen Deutschland, UK und USA. Die Social Chain-Gruppe war und
ist ein attraktiver Kaufer von Unternehmen und wird aufgrund ihrer Kompetenz und besonderen
Vermdgenswerte als M&A-Partner geschatzt. Hieraus ergeben sich erhebliche Chancen, um Umsatz

und Ergebnis Uberproportional zu steigern.

4.2 Risiken und Risikomanagement

Organisation und Aufgaben des Risikomanagements

Die friihzeitige Identifizierung, Analyse und Steuerung von potenziellen Risiken ist flir die TSC AG ein
elementarer Bestandteil der Unternehmensstrategie, resultierend aus der Erkenntnis, dass sich bei
konsequenter Anwendung der Prinzipien eines funktionierenden Risikomanagements ebenso die
Moglichkeit der Erkennung und Nutzung von Chancen ergibt. Um Risiken und Chancen frihzeitig zu
identifizieren und konsequent zu handhaben, setzen wir auf ein Risikomanagementsystem, das auch
das System zur Friherkennung nach § 91 Abs. 2 AktG umfasst. Das Risikomanagementsystem regelt
die Identifikation, Erfassung, Beurteilung, Dokumentation und Berichterstattung von Risiken. Die
Gesamtrisikolage wird dadurch stets in einem tragbaren Rahmen gehalten. Risiken, die den Unter-
nehmenserfolg signifikant gefahrden, sind derzeit nicht erkennbar.
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Die The Social Chain AG hat ein Risikomanagement-System implementiert, das fortlaufend weiter-

entwickelt wird. Der Vorstand der Gesellschaft tragt die Hauptverantwortung fiir das Risikomanage-

ment im Konzern.

Der Risikomanagement-Prozess der Gesellschaft umfasst im Einzelnen:

Identifikation der Risiken, Beschreibung ihrer Art, der Ursachen und Auswirkungen

Analyse der identifizierten Risiken hinsichtlich ihrer Eintrittswahrscheinlichkeiten und maéglichen

Auswirkungen

Risikobewertung durch Vergleich mit zuvor festzulegenden Kriterien der Risiko-Akzeptanz (z.B.

aus Standards und Normen)

Risikobewaltigung/Risikobeherrschung durch MaBnahmen, die Gefahren und/oder Eintrittswahr-

scheinlichkeiten reduzieren oder die Folgen beherrschbar machen

Risikolberwachung mit Hilfe von Parametern, die Aufschluss Uber die aktuellen Risiken geben
(Risikoindikatoren)

Risikoaufzeichnungen zur Dokumentation aller Vorgdange, die im Zusammenhang der Risiko-

analyse und -beurteilung stattfinden

Das Risikomanagement-System ist wie folgt organisiert: Es gibt einen Risikomanager, der den Vor-

stand regelmaBig Uber Risiken und deren Einschatzung informiert. Zudem informiert der Risiko-

manager ad hoc, wenn eine aktuelle Situation dies erfordern sollte. Der Risikomanager sorgt generell

daflr, dass

Risiken identifiziert, bewertet und dokumentiert werden;

Aufgaben des Risikomanagements definiert und einzelnen Abteilungen oder Personen eindeutig

zugeordnet werden;

Prozesse des Risikomanagements definiert und umgesetzt werden; teilweise werden diese neu

eingerichtet, teilweise missen bestehende Prozesse angepasst werden;
notwendige Mittel und Ressourcen zur Verfligung gestellt werden;
Mitarbeiter geschult und trainiert werden;

MaBnahmen zur Risikostrategie und Risikooptimierung ergriffen werden;

Entscheidungen getroffen werden zur Risikostrategie: Welche Risiken werden vermieden, ein-

gegangen, minimiert an andere Ubertragen und in welcher Form?

Es ist zudem geplant, einen Risikoausschuss in den nachsten zwdlf Monaten einzurichten, der mit

dem Risikomanager die oben dargestellten Aufgaben zeitnah und umfanglich umsetzt.
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Das interne Kontrollsystem umfasst die Gesamtheit aller Regelungen und MaBnahmen, Grundsadtze
und Verfahren, um Unternehmensziele zu erreichen. Es soll insbesondere die Sicherheit und Effizienz
der Geschéftsabwicklung, die Wirksamkeit, Wirtschaftlichkeit und OrdnungsmaBigkeit der Rech-
nungslegung und Einhaltung der maBgeblichen gesetzlichen Vorschriften sichern sowie die Zuver-

I&ssigkeit der Finanzberichterstattung gewahrleisten.

Verantwortlich fliir das Risikomanagement-, Compliance-Management- und das interne Kontroll-

system ist der Vorstand. Der Aufsichtsrat iberwacht deren Wirksamkeit.

Identifizierte Risiken

In der Berichtsperiode wurden keine Risiken identifiziert, die den Fortbestand der Social Chain-
Gruppe gefa hrden ko nnten. Die nachfolgende Tabelle zeigt die identifizierten Top-Risiken:

e A'nderung regulatorischer Anforderungen (regulatorisches Risiko)

. Unzureichende Innovationskraft bei Onlineshops und Anderungen bei Vertriebsplattformen

(Branchenrisiko)
o Mangel an geeigneten Flihrungskraften und Mitarbeitern (Branchenrisiko)
. Neue regulatorische Anforderungen an den Datenschutz (regulatorisches Risiko)
. Bedrohung der Cybersicherheit (internes Risiko)
. Marktdominanz der Social-Media-Plattformen und Anderungen im Algorithmus (Branchenrisiko)
. Aufkommen neuer finanzstarker Wettbewerber (Marktrisiko)
. Nachfrageeinbriiche (Marktrisiko)

. Abwertungen des Geschéafts- und Firmenwertes und andere immaterielle Vermégensgegen-

stande (finanzwirtschaftliches Risiko)

. Preisanderungs-, Ausfall- und Liquiditatsrisiken sowie die Risiken aus Zahlungsstromschwan-
kungen (finanzwirtschaftliche Risiken)

Im Folgenden sollen die einzelnen Risiken naher erlautert werden.

A nderung requlatorischer Anforderungen (requlatorisches Risiko)

Aufgrund der Gescha ftsaktivita ten in verschiedenen La ndern ko nnen sich Risiken aus sich
a ndernden regulatorischen Anforderungen ergeben. A nderungen des regulatorischen
Rahmenwerks ko nnen Anpassungen von Prozessen und Gescha ftsaktivita ten erfordern, die
Kostensteigerungen oder Umsatzminderungen nach sich ziehen ko nnen. Potenzielle Risikoszenarien
beinhalten Zusatzkosten in Verbindung mit Zo llen, Produktsicherheit, Arbeitsbedingungen,
Produktangebot, Verbraucherschutz, Anderungen bei der Nutzung von Social Media-Inhalten,
Kennzeichnungspflichten bei Werbung und neuen Verpackungsmaterialien. Aktuelle Risikotreiber
ergeben sich aus den geplanten regulatorischen Anpassungen, wie beispielsweise der DBM-Initiative
(Digitaler Binnen-markt), der geplanten Platform-to-Business-Verordnung (P2B) sowie den

erwarteten ,Neuen Rahmenbedingungen fu r Verbraucher®. Zudem za hlen insbesondere der Brexit
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sowie verscha rfte Umweltvorschriften, wie das Verbot von Einwegplastik, zu den aufkommenden

regulatorischen Herausforderungen.

Die Social Chain-Gruppe Uberwacht das regulatorische Umfeld und informiert sich fortlaufend Gber

erwartete und umgesetzte regulatorische Anderungen.

Unzureichende Innovationskraft bei Onlineshops und Anderungen bei Vertriebsplattformen

(Branchenrisiko)

Um die wachsenden und sich wandelnden Anforderungen an D2C-Produkte und -Dienstleistungen zu
erfu’llen und Marktchancen zu nutzen, sind regelma Big innovative Anpassungen an den
verschiedenen Shops der einzelnen Gruppenunternehmen erforderlich. Eine Vernachla ssigung der
erforderlichen Anpassungen oder eine unzula ngliche Umsetzung solcher MaBnahmen kann zu
Kundenabwanderungen und in der Folge zu erheblichen UmsatzeinbuBen fu hren. Dazu kénnen
Anderungen bei Vertriebsplattformen wie Amazon durch Algorithmus-und Provisionsénderungen den

Umsatz wie die Profitabilitét negativ beeinflussen.

Mangel an geeigneten Filhrungskraften und Mitarbeitern (Branchenrisiko)

Das profitable Wachstum einer Unternehmensgruppe erfordert geeignete Fiihrungskrafte und quali-
fizierte Mitarbeiter. Um die Ziele zu erreichen bzw. zu Ubertreffen, sind Unternehmergeist, Kreativitat
und personliche Weiterentwicklung mit Managementfahigkeiten erforderlich. Die Social Chain-Gruppe
ist eine Gruppe mit vielen jungen, talentierten Griindern. Es besteht das Risiko, dass die Grinder
und Mitarbeiter nicht dauerhaft in einer bérsennotierten Gruppe arbeiten mdchten oder ihre Fahig-

keiten nicht weiterentwickeln.

Die Social Chain-Gruppe schafft ein unternehmerisches, talent-Management begtlinstigendes Umfeld
und beobachtet Flihrungskrafte und Mitarbeiter permanent. Dazu kénnen durch remote-Arbeitsplatze
und offenen Strukturen auch talentierte Mitarbeiter global angesprochen werden, um standortab-

hangige Engpasse an qualifizierten Mitarbeitern zu vermeiden.

Neue regulatorische Anforderungen an den Datenschutz (regulatorisches Risiko)

Als Social-Commerce-Unternehmen muss die Social Chain-Gruppe Kundendaten, einschlieBlich per-
sonlich identifizierender Informationen, erheben und verarbeiten, um Bestellungen abzuschlieBen,
Zahlungen zu vereinnahmen und effektiv mit Kunden interagieren zu kdnnen. In dieser Hinsicht
unterliegt die Gruppe zahlreichen Gesetzen und Regularien basierend auf der Vertraulichkeit, Inte-
gritdt und Verfu gbarkeit persénlicher Daten, darunter insbesondere sdmtliche Aspekte des Daten-
schutzes und des Schutzes der Privatsphare (z.B. DSGVO). Die DSGVO als bekanntes Beispiel trat
im Mai 2018 in Kraft und fu " hrte erhebliche Strafen bei VerstéBen ein.

Zur Minderung dieser Risiken u berwachen das Legal Department, die Datenschutz-Beauftragten
und das Data & IT-Team fortlaufend die Datenschutzanforderungen und -entwicklungen,
unterstu tzen bei der Erstellung und Einfu hrung entsprechender Dokumentation und Prozesse und

bieten geeignete Beratung, Expertise und Schulungen. Diese Kontrolle umfasst auch die enge
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Zusammenarbeit und Abstimmung, insbesondere mit IT Security-Teams, um durch die Umsetzung
geeigneter technischer und organisatorischer MaBnahmen zum Schutz der Kundendaten beizutragen.

Bedrohung der Cybersicherheit (internes Risiko)

Cybersicherheitsrisiken aus internen oder externen Angriffen sowie Schwachstellen der internen Kon-
trollen kdénnen wesentliche Aspekte unserer kundenbezogenen Anwendungen, Lager-IT-Systeme,
Zahlungssysteme und internen IT-Systeme beeintrachtigen. Prominente Cybersicherheitsrisiken be-
treffen u.a. Ausfalle aufgrund von Distributed-Denial-of-Service (DDoS)-/-Ransomware-Angriffen,
Datenverlust aufgrund von Sicherheitsverletzungen, fehlerhafte Prozessabldaufe aufgrund von Inte-

gritatsverletzungen oder eine Kombination daraus.

Die Social Chain-Gruppe bietet als wachsendes und bekanntes Unternehmen aufgrund ihrer GréBe,
ihren wertvollen Daten und ihrer Abhangigkeit von IT-Systemen ein potenzielles Ziel. Um den Be-
drohungen der Cybersicherheit entgegenzuwirken, erhoht die Gruppe die Sicherheits- und Com-
pliance-Bemu hungen durch Investitionen in neue Technologien und spezialisierte interne

Ressourcen.

Unsere IT-Sicherheit u berwacht relevante Bereiche kontinuierlich und halt Prozesse zur Gewéahr-

leistung der Datensicherheit aufrecht.

Marktdominanz der Social Media Plattformen und Anderungen im Algorithmus (Branchenrisiko)

Die Social Chain-Gruppe ist reichweitenstarker Publisher auf den Social Media-Plattformen. Dazu
arbeitet die Gruppe als Agentur mit Drittkunden. Die Bewerbung der eigenen D2C-Brands erfolgt
primar Uber Influencer Marketing, also die Bewerbung von Produkten durch Influencer Posts auf den
Social Media-Plattformen. Insofern basiert ein Teil des Geschaftsmodells auf dem Zugang zu den

Plattformen und der Nutzung der Reichweiten.

Die bekannten Social Media-Plattformen verandern permanent ihr Geschaftsmodell und fiihren Algo-
rithmus-Anderungen durch. Das Verstehen der Auswirkungen dieser Verdnderungen und die schnelle
Reaktion sind essentiell fir das Geschaftsmodell der Gruppe. Es kann nicht ausgeschlossen werden,
dass Reichweiten verloren gehen, eigene Social Media-Kanale gesperrt werden oder Follower Inter-
esse an dem Content verlieren.

Zudem verdrangen die groBen Anbieter zunehmend kleinere Anbieter und bauen ihre Marktmacht
aus. Amerikanische und chinesische Anbieter dominieren weltweit den Markt. Es kann nicht ausge-
schlossen werden, dass durch politische Einflussnahme oder durchzunehmende Marktdominanz

negative Auswirkungen entstehen.

Die Social Chain-Gruppe ist durch eine Vielzahl gut ausgebildeter eigener Mitarbeiter, Influencer und
Grunder dicht am Markt und hat durch die eigene Content-Produktion Relevanz fir die Plattformen.

Die Entwicklung der Plattformen, ihre Nutzer und Inhalte werden permanent tberwacht.
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Aufkommen neuer finanzstarker Wettbewerber (Marktrisiko)

Social Media ist eine neue und international wachsende Medienindustrie, die von groBen weltweit
agierenden Unternehmen dominiert wird. Neue finanzstarke Unternehmen kénnen in den Markt ein-

dringen und mit hohen Investments den Markt verandern. Dies kdnnen unter anderem sein:
. Etablierte Medienunternehmen, die ihr Modell starker auf Social Media ausrichten

. E-Commerce-Unternehmen, die ihr Geschaftsmodell mit hohen Invests auf Social Media aus-

richten

. Finanzinvestoren mit groBen Fonds

Die Social Chain-Gruppe beobachtet die Marktveranderungen und sieht neben zunehmend mdg-

lichem Wettbewerb eher Chancen aus ihrem aktuellen Portfolio.

Nachfrageeinbriiche (Marktrisiko)

Die Social Chain-Gruppe ist wie andere Unternehmen generell vom Konsumverhalten in den Markten
Deutschland, UK und USA abhdngig. Zudem ist der Medienkonsum und die Nutzung von Social Media
wichtig fur die Gruppenentwicklung.

Es kann nicht ausgeschlossen werden, dass es zu verdandertem oder geringerem Interesse an den
D2C-Produkten der Gruppe kommt. Dazu kénnen Conventions wie die Glow an Attraktivitat verlieren
oder sich Rahmenbedingen wie die Anzahl zugelassener Besucher negativ verandern. Auch Verbote

von Veranstaltungen kdnnen zu Umsatzriickgangen fihren.

Die Social Chain-Gruppe ist mit ihren Aktivitaten breit aufgestellt und nicht von einem einzelnen
Unternehmen oder Aktivitadt abhangig. Mehrere Erlésstrome und Produktsortimente vermeiden hohe

Abhangigkeiten und haben sich als robust auch in Krisensituationen erwiesen.

Abwertungen des Geschéfts-und Firmenwertes sowie andere immaterielle Vermdgensgegenstande

(finanzwirtschaftliches Risiko)

Die Social Chain-Gruppe entstand unter anderem durch den Erwerb von Unternehmen und einer
Vielzahl von Einbringungen von Unternehmensanteilen gegen Ausgabe neuer Geschaftsanteile bzw.
Aktien. Ferner wurden Unternehmen gegen Cash erworben und Kaufpreise bezahlt, die Uber dem
ausgewiesenen Eigenkapital lagen. Es wurden fiir jede Transaktion Bewertungsgutachten erstellt und

Wertermittlungen auf Basis der DCF-Methode vorgenommen.

Der positive Unterschiedsbetrag wurden im Rahmen der PPA-Methode auf materielle und im-
materielle Vermodgensgegenstande aufgeteilt und der verbleibende Differenzbetrag als Geschafts-
und Firmenwert in der Konzernbilanz ausgewiesen. Die Werthaltigkeit der ausgewiesenen Ver-
mogensgegenstande und des Geschafts- und Firmenwerts hangt vom Erreichen der zugrunde
liegende mehrjahrigen Unternehmensplanung ab. Es kann nicht ausgeschlossen werden, dass

einzelne Unternehmen oder Vermdgenswerte ihre Ziele nicht wie unterstellt erreichen und es damit
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zu auBerplanmaBigen Abschreibungen auf den Geschafts- und Firmenwert oder die ausgewiesenen

immateriellen Vermégensgegenstande kommt.

Die Social Chain-Gruppe Uberwacht laufend die Ergebnisse und Entwicklung aller Unternehmen und

Vermogenswerte und kann frithzeitig bei negativen Entwicklungen gegensteuern.

Preiséanderungs-, Ausfall- und Liquiditatsrisiken sowie die Risiken aus Zahlungsstromschwankungen

(finanzwirtschaftliche Risiken)

Die The Social Chain AG-Gruppe unterliegt den allgemeinen Preisdnderungs- und Ausfallrisiken,
schatzt diese aber als nicht sehr bedeutend ein. Insbesondere im Social Commerce-Geschaft ist das
Ausfallrisiko aufgrund der Zahlung via Kreditkarte oder Zahlungsdienstprovidern wie Paypal nicht
gegeben. Im Geschaftsbereich Social Media wird dem Ausfallrisiko durch Verifizierung und Bonitats-
einschatzung des zuklinftigen Businesspartners vor Eingehen gemeinsamer Projekte begegnet sowie
des Weiteren durch die regelmaBige Vereinbarung von Abschlagszahlungen. Aufgrund der Homo-
genitat der Produkte ist das Preisanderungsrisiko im Social Commerce-Geschaft als gering einzu-

schatzen.

Ebenso ist das Wahrungsrisiko als gering einzuschatzen, da alle Gesellschaften in der Gruppe nahezu
vollstandig auf ihren jeweiligen Domestic-Markt beschrankt sind, sowohl im Ein- als auch Verkauf,

sodass durch Like-for-Like-Vereinnahmung auch hier keine wesentlichen Wahrungsrisiken vorliegen.

5 Prognosebericht

Die Entwicklung der Social Chain-Gruppe ist in fast all ihren Aktivitaten auch abhangig von der ge-
samtwirtschaftlichen Entwicklung und der resultierenden Konsumkraft. Aufgrund der unabsehbaren
Auswirkungen der Corona-Pandemie ist die Prognostizierbarkeit der kiinftigen Entwicklung im
Vergleich zu einer Normalsituation ohne globale Pandemie deutlich eingeschrankt. Dennoch gibt es

eine Reihe von Indikatoren, die eine bedingte Prognose erlauben.

5.1 Gesamtwirtschaftliche und branchenbezogene Rahmenbedingungen

Die Perspektiven fu'r die gesamtwirtschaftliche Entwicklung sind fiir das Geschaftsjahr 2020 und
den Folgejahren weltweit unklar. Wahrend die wirtschaftlichen Auswirkungen der Corona-Krise
zunichst China betrafen, greift die Epidemie seit Marz 2020 auf die gesamte Welt u ber. Auch die
Kernregionen der Aktivitdten der Social Chain-Gruppe, Deutschland, UK und USA, sind hiervon

massiv betroffen.

Die Social Chain-Gruppe ist von den Auswirkungen der Corona-Krise unterschiedlich stark betroffen.
Wahrend die Umsatze im Agenturgeschaft im ersten Halbjahr 2020 um einen zweistelligen Prozent-
satz zuriickgingen, sank das Eventgeschaft mit der Glow Convention auf null und die Umsatze im
Bereich Social Commerce um einen zweitstelligen Prozentsatz. Die Gesellschaft hat ihre Umsatz- und

Ergebniserwartungen Uberarbeitet und die erwarteten Corona-Auswirkungen abgeschatzt. Insgesamt
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beeintrachtigt die Corona-Krise die Umsatz- und Ergebnisentwicklung negativ. Allerdings geht die
Gesellschaft fiir die Gruppe fiir das Geschaftsjahr 2020 weiter von einem Umsatzwachstum und einer
deutlichen Ergebnisverbesserung im Vergleich zum Vorjahr aus. Investitionen in den Erwerb weiterer

Unternehmen werden unverandert fortgesetzt.

Das wirtschaftliche AusmaB und die Dauer der Corona-Auswirkungen bleiben auf langere Sicht
weiterhin ungewiss und hangen von ku nftigen Entwicklungen ab, die zum jetzigen Zeitpunkt nicht
genau vorhergesagt werden kénnen. Dies betrifft u.a. die Schwere und die Ubertragungsrate des
Coronavirus, das AusmaB und die Wirksamkeit der ergriffenen EindammungsmaBnahmen, ein-
schlieBlich der Mobilitatseinschrankungen, sowie die Auswirkungen dieser und anderer Faktoren auf
die Wirtschaft.

Der internationale Wahrungsfonds hat infolge der Corona-Pandemie seine Prognose zur Entwicklung
des globale BPI zuletzt im Juni 2020 aktualisiert. Demnach erwarte der IWF einen Rickgang von
4,9 % weltweit. In der Euro-Zone rechnet der IWF mit einem BIP-Minus in H6he von 10,2 %. Fir die
heutigen Kern-Markte der Social Chain-Gruppe gibt es folgenden Prognosen: Deutschland (-7,8 %),
GroBbritannien (-10,2 %), USA (8-,0 %). Fir 2021 wird in fast allen Markten ein deutliches Wachs-

tum prognostiziert, global soll das BIP um 6,4 % zulegen.

https://www.dw.com/de/iwf-sagt-deutlich-st%C3 %A4rkeren-einbruch-der-weltwirtschaft-voraus/a-

53926873#:~:text=2021 %20erwartet%20der%20IWF%20ein,von%2010 %2C2 %?20Prozent%?20erwartet

IWF Prognose: Wachstum des realen Bruttoinlandsprodukts (BIP) nach
Landergruppen in den Jahren 2019 bis 2021 (gegeniiber dem Vorjahr)

o
°

2019 2020* 2021*

® Welt (gesamt) @ Industriestaaten Schwellen- und Entwicklungsléander

R ista% |

Quelle Weitere Informationen:
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E-Commerce bleibt trotz Corona - im Unterschied zum stationéren Einzelhandel - auf Wachstums-
kurs. Allerdings wird die Wachstumsrate auf Basis von Corona-bezogenen Neubewertungen jetzt
deutlich langsamer eingeschatzt. eMarketer rechnet mit einem Anstieg der weltweiten Einzelhandels-
umséatze im E-Commerce im Jahr 2020 auf eine Wachstumsrate von 16,5 % (gegenlber 20,2 % im
Jahr 2019).

Auch die Werbung lber Social Media wird 2020 - anders als klassische Werbung - weiter an Bedeu-
tung gewinnen. Eine Covid-19-bereinigte Prognose fiir 2020 zeigt allerdings erhebliche Volumen-
unterschiede in den Social-Media-Kernmarkten der Social Chain AG: USA (EUR 33,6 Mrd.), Vereinig-
tes Konigreich (EUR 5,1 Mrd.), Deutschland (EUR 1,5 Mrd.).

(Quelle: Statista; Statista Digital Market Outlook)

Insgesamt dirfte die Nutzung von Social Media insbesondere in noch unterdurchschnittlich ent-
wickelten Markten deutlich anstiegen. In Deutschland hat der Branchenverband Bitkom eine deutliche
Zunahme der User-Aktivitat seit dem Beginn der Corona-Krise ermittelt. In den USA wird nach
Schatzung von eMarkteter 2020 mit einer taglichen Nutzungsdauer von 82 Minuten ein neuer H6chst-
stand erreicht werden, der in den Folgejahren aber nicht Uberschritten werden soll. Grundsatzlich
dirfte der Trend zu besseren mobilen Internetverbindungen dem Wachstum von Social Media zu-

traglich sein, das fast ausschlieBlich auf mobilen Endgeraten genutzt wird.

(Quelle: We are social/Hootsuite: Digital 2020, Global Report)

5.2 Erwartete wirtschaftliche Entwicklung der Social Chain-Gruppe

In unseren Prognosen haben wir Effekte der Corona-Krise bericksichtigt. Allerdings gibt es einzelne
Geschéftsbereiche, in denen eine auBerst geringe Visibilitat besteht. Die Prognose auf die relevanten
finanziellen Leistungsindikatoren ist daher mit Unsicherheiten behaftet, da eine genaue Einschatzung
von Dauer und Auswirkungen aus der Ausbreitung des Coronavirus aktuell nicht mdglich ist.
Einerseits ist durch die Beeintrachtigung im 6ffentlichen Leben die Geschaftsentwicklung im Bereich
sozialer Events und Messen im Geschaftsjahr 2020 stark ricklaufig. Andererseits sehen wir eine

positive Entwicklung im Bereich E-commerce.

Auf Basis des bisherigen Geschdftsverlaufes und der erfolgreichen Integration bislang akquirierter
Unternehmen und Marken geht die Social Chain-Gruppe davon aus, ihren Umsatz im Geschaftsjahr
2020 im Vergleich zu 2019 um deutlich Gber 150 % bei einer verbesserten Rohmarge im E-commerce
zu steigern. Das liegt zum einen daran, dass die im Jahr 2019 neu erworbenen Beteiligungen 2020
erstmals fur volle zwolf Monate konsolidiert werden, zum anderen mit einem organischen Wachstum

insbesondere im Bereich E-commerce gerechnet wird.

Wir erwarten, dass Ertragsriickgéange im den Bereichen Social Media und Social Experiences durch
Zuwachse im Social Commerce und E-Commerce mehr als ausgeglichen werden kénnen. Dabei
rechnen wir mit erheblichen Einschréankungen im Bereich Social Experiences und ein erst allmahliches

Wiederansteigen der Marketing-Erlose im Social-Media-Bereich. Die Erlése aus der Vermarktung von
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Social-Brands, insbesondere in den Produktkategorien Food, Health und Living, werden dagegen
deutlich anziehen.

Dazu beitragen wird auch der weitgehende Abschluss der Integrationsphase, die mit der Einbringung
der The Social Chain Group AG in den Social Chain-Konzern im Oktober 2019 begonnen hatte. Wir
sind damit in der Lage, kostenseitige Synergieeffekte vollumfanglich zu nutzen. Durch die Aufstellung
als lernende, vollintegrierte Social Media-Organisation sind wir zudem in der Lage, Skalierungseffekte
beim Aufbau neuer Marken zu nutzen. Vollumfanglich werden sich diese Effekte erst im Geschaftsjahr

2021 zeigen.

Die starkere internationale Aufstellung gewinnt 2020 an Fahrt. Dazu tragen Akquisitionen wie die des
kalifornischen Performance-Spezialisten A4D Inc. und ein Joint Venture mit der Jassen Group zur
ErschlieBung des chinesischen Marktes bei. Dadurch stdrken wir unsere Position in den USA und

schlagen die Briicke in den wichtigsten Social Media-Markt weltweit, nach Asien.

Der operative Cashflow wird im Geschéaftsjahr 2020 besonders von hohen Aufwendungen aus der
Post Merger-Integration sowie Working Capital-Bedarf flir den Aufbau der Vorrate im wachsende
Social Commerce-Geschaft belastet. Der entsprechende Liquiditatsbedarf sowie Finanzbedarf fir
durchgefiihrte und geplante Akquisitionen wurden und werden durch die Aufnahme von Bankdar-
lehen sowie einer im 3. Quartal 2020 in Héhe von zunachst rund EUR 20,0 Mio. gezeichneten und
bereits in Héhe von EUR 10,0 Mio. durchgeflihrten Kapitalerhbhung gedeckt. Die Gruppe verfligt

damit auf Grundlage der aktuellen Planung Uber ausreichende Liquiditat.

Gesamtaussage zur Prognoseberichterstattung

Die Social Chain-Gruppe ist in der Corona-Krise und darlber hinaus gut aufgestellt. In relativ kurzer
Zeit haben wir ein integriertes Social-Media-Unternehmen geformt, das in der Lage ist, sein
organisches Wachstum durch gezielte Zukaufe zu beschleunigen. Unser Geschaftsmodell mit viel-
faltigen Umsatzerlésen aus der Kombination von Social Media und Social Commerce erweist sich

auch in konjunkturellen Krisen als robust.
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6. Abhdngigkeitsbericht

Die The Social Chain AG war im Geschaftsjahr 2019 teilweise ein von der Privatperson Georg Kofler,
abhdngiges Unternehmen im Sinne des § 312 AktG. Der Vorstand hat deshalb gemaB § 312 Abs. 1

AktG einen Bericht des Vorstands liber Beziehungen zu verbundenen Unternehmen aufgestellt:

Der Vorstand erklart, dass unsere Gesellschaft bei den im Bericht (iber die Beziehungen zu ver-
bundenen Unternehmen aufgeflihrten Rechtsgeschaften nach den Umstanden, die uns im Zeitpunkt,
in dem die Rechtsgeschafte vorgenommen wurden, bekannt waren, bei jedem Rechtsgeschéft eine
angemessene Gegenleistung erhalten hat. MaBnahmen oder Unterlassungen von MaBnahmen im
Sinne von § 312 AktG lagen nicht vor.

Berlin, 30. September 2020

Wanja S. Oberhof

Vorstand The Social Chain AG
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The Social Chain Aktiengesellschaft, Berlin

Konzernbilanz zum 31. Dezember 2019

AKTIVA 31.12.2019 31.12.2018 PASSIVA 31.12.2019 31.12.2018
EUR EUR EUR EUR EUR EUR
A. ANLAGEVERMOGEN A. KONZERNEIGENKAPITAL
I.  Immaterielle Vermégensgegenstinde l.  Gezeichnetes Kapital 9.944.118,00 2.833.333,00
1. selbst geschaffene gewerbliche Schutzrechte und
ahnliche Rechte und Werte 16.207,00 0,00 Il. Kapitalriicklage 113.972.338,52 9.169.369,52
2. entgeltlich erworbene gewerbliche Schutzrechte
und ahnliche Rechte und Werte 12.526.028,19 215.866,21 lll. Eigenkapitaldifferenz aus Wahrungsumrechnung -72.713,48 0,00
3. Firmenwerte 105.584.205,40 15.409.340,78
4. geleistete Anzahlungen 1.720,50 0,00 IV. Konzernbilanzverlust
118.128.161,09 15.625.206,99 1. Verlustvortrag des Konzerns -7.136.958,62 -1.448.893,47
Il. Sachanlagen 2. auf den Konzern entfallendes Konzernjahresergebnis -20.660.950,23 -5.688.065,15
1.  Grundstlicke, grundstiicksgleiche Rechte und Bauten 0,00 1.693.367,45 -27.797.908,85 -7.136.958,62
2. technische Anlagen und Maschinen 61.389,23 73.919,00 Konzerneigenkapital des Mutterunternehmens 96.045.834,19 4.865.743,90
3. andere Anlagen, Betriebs- und Geschéaftsausstattung 1.574.016,88 349.685,57
1.635.406,11 2.116.972,02 V. Nicht beherrschende Anteile 1.448.012,70 -96.518,64
lll. Finanzanlagen 97.493.846,89 4.769.225,26
1.  Anteile an verbundenen Unternehmen 223.661,15 11.161,15
2. Ausleihungen an verbundene Unternehmen 134.174,76 0,00 B. RUCKSTELLUNGEN
3. Anteile an assoziierten Unternehmen 3.842.627,70 0,00 1.  Steuerrlickstellungen 348.696,10 29.583,94
4. Anteile an Unternehmen mit denen ein 2. sonstige Ruckstellungen 5.384.365,43 424.752,34
Beteiligungsverhaltnis besteht 312.648,54 0,00 5.733.061,53 454.336,28
5. Ausleihungen an Unternehmen mit denen ein
Beteiligungsverhéltnis besteht 1.540,00 0,00 C. VERBINDLICHKEITEN
6. sonstige Ausleihungen 207.740,00 1.560,00 1. Verbindlichkeiten gegeniber Kreditinstituten 10.337.983,89 9.437.746,47
4.722.392,15 12.721,15 2. erhaltene Anzahlungen auf Bestellungen 3.815.726,29 58.809,90
124.485.959,35 17.754.900,16 3. Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 12.932.217,26 2.694.350,18
4. Verbindlichkeiten gegenuber verbundenen Unternehmen 4.267.423,84 0,00
B. UMLAUFVERMOGEN 5. sonstige Verbindlichkeiten 14.252.630,53 7.791.309,93
45.605.981,81 19.982.216,48
I Vorrate
1. Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe 157.824,20 239.611,40 D. RECHNUNGSABGRENZUNGSPOSTEN 253.487,37 327.962,02
2. unfertige Erzeugnisse; unfertige Leistungen 488.606,46 0,00
3. fertige Erzeugnisse und Waren 5.950.613,60 4.971.456,65 E. PASSIVE LATENTE STEUERN 3.382.519,72 0,00
4. geleistete Anzahlungen auf Vorrate 2.872.990,23 240.758,97
9.470.034,49 5.451.827,02
ll. Forderungen und sonstige Vermoégens-
gegenstande
1. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 7.280.403,71 349.321,31
2. Forderungen gegen verbundene Unternehmen 1.139.069,37 0,00
3. Forderungen gegen Unternehmen, mit denen ein
Beteiligungsverhaltnis besteht 14.244,89 0,00
4. sonstige Vermogensgegenstande 2.743.920,77 1.286.249,53
11.177.638,74 1.635.570,84
lll. sonstige Wertpapiere 14.023,27 0,00
IV. Kassenbestand und Guthaben bei Kreditinstituten 6.336.207,69 539.664,30
26.997.904,19 7.627.062,16
C. RECHNUNGSABGRENZUNGSPOSTEN 985.033,78 1561.777,72
152.468.897,32 25.533.740,04 152.468.897,32 25.533.740,04
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The Social Chain Aktiengesellschaft, Berlin

Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung fiir das Geschaftsjahr 2019

2019
EUR

2018
EUR

Umsatzerldse

Bestandsveranderungen an fertigen und
unfertigen Erzeugnissen

sonstige betriebliche Ertrage

Materialaufwand
a) Aufwendungen fur bezogene Waren
b) Aufwendungen fiir bezogene Leistungen

50.680.532,57

45.611,01
1.333.048,59

46.071.553,64

0,00
296.111,43

Personalaufwand

a) Lohne und Gehalter

b) soziale Abgaben und Aufwendungen
fur Altersversorgung

Abschreibungen auf immaterielle Vermogens-
gegenstande des Anlagevermdgens und Sach-
anlagen

sonstige betriebliche Aufwendungen

Ergebnis aus assoziierten Unternehmen
sonstige Zinsen und &hnliche Ertrage
Abschreibungen auf Finanzanlagen

Zinsen und ahnliche Aufwendungen

Ergebnis der gewodhnlichen Geschiftstatigkeit

Steuern vom Einkommen und vom Ertrag

Ergebnis nach Steuern

sonstige Steuern

Konzernjahresfehlbetrag

nicht beherrschende Anteile
Verlustvortrag des Konzerns

Konzernbilanzverlust

131444002_2019 - TSC AG

52.059.192,17

46.367.665,07

-20.539.916,34 -22.269.233,63
-5.188.346,05 -6.512,50
-25.728.262,39  -22.275.746,13

-10.617.844,97 -5.329.375,66
-1.562.252,85 -995.996,59
-12.180.097,82 -6.325.372,25

-5.504.656,52 -2.008.484,01

-25.229.611,81  -20.986.958,71

-198.952,65 0,00

9.971,67 40.597,07

-3.385.763,00 0,00

-827.550,84 -487.018,69

-20.985.731,19 -5.675.317,65

69.788,29 65.959,49

-20.915.942,90 -5.609.358,16

-48.418,37 -94.742,83

-20.964.361,27 -5.704.100,99

303.411,04 16.035,84

-7.136.958,62 -1.448.893,47

-27.797.908,85 -7.136.958,62
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The Social Chain AG,
Berlin

Konzernanhang fiir das Geschaiftsjahr 2019

1. Grundlagen des Konzernabschlusses

Gegenstand dieses Konzernabschlusses sind die The Social Chain AG und ihre Tochterunternehmen
(nachfolgend der ,,Konzern" oder , The Social Chain Gruppe"). The Social Chain Gruppe ist ein integriertes
Social Media-Unternehmen, das Social Media und Social Commerce unter einem Dach vereint. Die The
Social Chain-Gruppe ist Pionier fiir den Aufbau, die Entwicklung und die Skalierung von Social Media
Brands. Die Strategie der The Social Chain AG konzentriert sich auf Marken, soziale Erlebnisse und
Produktwelten, die Uber Social Media identifiziert, entwickelt und vorrangig direkt an Endverbraucher

(direct to consumer brands) vermarktet werden.

Angaben zur Identifikation der Gesellschaft laut Registergericht

Firma laut Handelsregister: The Social Chain AG
(bis 9. Oktober 2019 firmierend unter: Lumaland AG)

Firmensitz laut Handelsregister: Berlin
Registereintrag: 28. April 2004
Registergericht: AG Charlottenburg
Register-Nr.: HRB 128790

Die Aktien der Gesellschaft waren zum Bilanzstichtag unter DEOOOA1YC996 an der Borse in Dusseldorf

im Freiverkehr notiert.
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Allgemeine Grundsitze

Die Gesellschaft hat ihren Konzernabschluss auf der Grundlage der gesetzlichen Vorschriften gemafi
§§ 290 ff. HGB und in Euro aufgestellt. Ergdnzend waren die Regelungen des Aktiengesetzes zu be-

achten.

Die Gliederung der Bilanz und der Gewinn- und Verlustrechnung erfolgt nach §§ 266 bzw. 275 HGB. Die
Bilanz ist in Kontoform, die Gewinn- und Verlustrechnung in Staffelform nach dem Gesamtkosten-

verfahren aufgestellt.

Angaben, die wahlweise in der Bilanz bzw. in der Gewinn- und Verlustrechnung oder im Anhang gemacht
werden kénnen, sind insgesamt im Anhang aufgefiihrt. Soweit nicht anders vermerkt, sind alle Betrage
in tausend Euro (TEUR) angegeben. Aufgrund von Rundungen ist es méglich, dass sich einzelne Betrage

und Prozentangaben nicht genau zu den angegebenen Summen aufaddieren.

Zur besseren Vergleichbarkeit wurden in der Bilanz und in der Gewinn- und Verlustrechnung die

nachstehenden Ausweisanderungen vorgenommen sowie die Vorjahresbetrage angepasst:

Technische Anlagen und Maschinen sowie andere Anlagen, Betriebs- und Geschaftsausstattung: Im
Vorjahr wurden EUR 68.668,00 als technische Anlagen ausgewiesen, die jetzt als Andere Anlagen

behandelt sind. Der Vorjahresbetrag wurde angepasst.

Umsatzerldése und sonstige betriebliche Ertréage: Im Vorjahr unter den Umsatzen ausgewiesene Ertrage
in Héhe von EUR 147.114,87, die nicht im Rahmen der gewdéhnlichen Geschéftstatigkeit aus dem Verkauf
von Produkten, Dienstleistungen und Waren erzielt wurden, und im Wesentlichen Ertrage aus der Auf-
I6sung von Rickstellungen, aus Anlageverkdufen und aus Wahrungsumrechnungen betreffen, werden

unter den sonstigen betrieblichen Ertragen ausgewiesen.

Materialaufwand und Frachtkosten: Infolge der Aufschlisselung von Frachtkosten in Ein- und Ausgangs-
frachten wurde der Ausweis von Vorjahresaufwendungen flr Ausgangsfrachten in Hohe von
EUR 12.791.646,42 von den Materialaufwendungen in die sonstigen betrieblichen Aufwendungen (Ver-
triebskosten) umgegliedert. In dem Zusammenhang wurden auch Aufwendungen fir bezogene
Leistungen mit EUR 6.512,50 aus den Aufwendungen flir Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe und fir be-

zogene Waren entnommen und in die Aufwendungen flir bezogene Leistungen umgegliedert.

Personalaufwand: Im Personalaufwand wurden die Vorjahresbetrage fiir Lohn und Gehalt insofern ange-
passt, dass Aufwendungen flr soziale Abgaben und Aufwendungen fiir Altersversorgung in Hohe von
EUR 995.996,59 gesondert ausgewiesen werden.

Sonstige Zinsen und ahnliche Ertrage: Im Finanzergebnis werden die Vorjahreswerte zu den Zinsertragen
Héhe von EUR 40.597,07 und Zinsaufwendungen in Héhe von EUR 487.018,69 unsaldiert ausgewiesen.
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2. Konsolidierungsgrundsatze

2.1 Konsolidierungskreis

In den Konzernabschluss werden alle wesentlichen in- und ausléandischen Unternehmen einbezogen, auf

die die The Social Chain AG unmittelbar oder mittelbar einen beherrschenden Einfluss ausiiben kann.

Der Konzern nimmt folgende Erleichterungen in Bezug auf die Priifung und Offenlegung von Jahres-

abschlussunterlagen in Anspruch:

Der Konzern macht fir fast alle inlandischen Tochterunternehmen im Geschaftsjahr 2019 von der Befrei-
ungsvorschrift des § 264 Abs. 3 HGB fiir die Aufstellung nach den Vorschriften fir Kapitalgesellschaften,
Prifung und Offenlegung eines eigenen Jahresabschlusses und ggf. eines eigenen Lageberichts
Gebrauch. Die formalen Voraussetzungen seitens der jeweiligen Konzerngesellschaft sowie von der The
Social Chain AG sind erflllt. Die betreffenden Gesellschaften sind in der Anteilsliste entsprechend ge-
kennzeichnet. Fur diese Gesellschaften ist der Konzernabschluss der The Social Chain AG der befreiende

Konzernabschluss.

Fur alle englischen Tochtergesellschaften, die Social Chain Group Limited, Manchester, U.K., im Unter-
nehmensregister von England eingetragen unter der Nummer 10717194, die Social Chain Limited,
Manchester, U.K., im Unternehmensregister von England eingetragen unter der Nummer 09166785 und
die Media Chain Group Limited, Manchester, U.K., im Unternehmensregister von England eingetragen
unter der Nummer 10611522, wurde gemadB § 479A UK Companies Act 2006 (= englisches Handelsrecht)
auf eine Prifung durch einen externen Wirtschaftsprifer verzichtet. Die englischen Gesellschaften sind
einbezogen in den Konzernabschluss der The Social Chain AG. Zur Erflllung der formellen Voraus-
setzungen zur Inanspruchnahme der Befreiungsvorschrift hat die The Social Chain AG den englischen
Tochterunternehmen eine Garantieerklarung hinsichtlich des Einstehens flr deren Verbindlichkeiten im
Sinne des § 479A UK Companies Act 2006 (= englisches Handelsrecht) ausgestellt.

Mit der Einbringung der The Social Chain Group AG-Gruppe in die The Social Chain AG sowie durch
weitere im Geschdftsjahr erfolgte Akquisitionen hat sich der Konsolidierungskreis von im Vorjahr 14
einbezogenen Unternehmen auf 34 einbezogene Unternehmen erweitert. Die neu hinzugekommenen

Unternehmen sind in der Anteilsbesitzliste gesondert gekennzeichnet.
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Die folgenden verbundenen Tochterunternehmen werden flir das Geschaftsjahr 2019 vollkonsolidiert:

Name Gesellschaft Sitz Kapitalanteil in %
Unmittelbar Mittelbar Gesamt

#Do your sports GmbH Berlin, Deutschland - 100,00 100,00
Belsonno GmbH Berlin, Deutschland - 100,00 100,00
Bytepark GmbH ™ Berlin, Deutschland - 51,00 51,00
DEF Media GmbH ™™ Berlin, Deutschland - 100,00 100,00
drtv. agency GmbH ™ Stuttgart, Deutschland 40,80 - 40,80
Hold your sports GmbH Berlin, Deutschland 100,00 - 100,00
KoRo Handels GmbH ™ Berlin, Deutschland 34,82 5,44 40,27
LINKS Logistics GmbH
(ehemals Pets & Partner GmbH) Berlin, Deutschland 100,00 - 100,00
Lions Chain GmbH "™ Berlin, Deutschland - 100,00 100,00
Lumaland Inc. East Lansin, USA - 80,00 80,00
Lumaland International GmbH Berlin, Deutschland - 100,00 100,00
Lumaland Vertrieb GmbH ™ Berlin, Deutschland - 100,00 100,00
Mabyen GmbH ™ Dusseldorf, Deutschland - 51,08 51,08
Media Chain GmbH ™ Berlin, Deutschland - 100,00 100,00
Media Chain Group Ltd. ™ Manchester, UK - 100,00 100,00
Media Chain Products GmbH ™™ Berlin, Deutschland - 100,00 100,00
Mébelfreude Vertriebs GmbH Berlin, Deutschland 100,00 - 100,00
Ravensberger Holding GmbH ™ Berlin, Deutschland 100,00 - 100,00
Ravensberger Logistik GmbH ™ Espelkamp, Deutschland - 100,00 100,00
Ravensberger Matratzen GmbH ™ Bad Oeynhausen, -

Deutschland 100,00 100,00
Shine Convention GmbH ™ ™ Berlin, Deutschland - 96,99 96,99
sib Silvester in Berlin Veranstaltungen -
GmbH ) ™ Berlin, Deutschland 96,99 96,99
Smilebaby GmbH ™™ Berlin, Deutschland - 100,00 100,00
Social Chain GmbH ™™ Berlin, Deutschland - 100,00 100,00
Social Chain Group Ltd. ™ Manchester, UK - 100,00 100,00
Social Chain Ltd. **) Manchester, UK - 100,00 100,00
Social Chain USA, Inc. ™ New York, USA - 100,00 100,00
Social Moms GmbH ™™ Berlin, Deutschland - 80,00 80,00
Solidmind Nutrition GmbH ™ Wangen, Deutschland - 30,01 30,01
sweet dreams GmbH ™ Berlin, Deutschland 100,00 - 100,00
The Social Chain Group AG ™ Berlin, Deutschland 100,00 - 100,00
Urbanara GmbH ™ Berlin, Deutschland 0,00 - 0,00
World Fitness GmbH ™ ** Berlin, Deutschland - 100,00 100,00

) Befreiungsvorschrift des § 264 Abs. 3 HGB in Anspruch genommen
™) Erweiterung des Konsolidierungskreises im Geschéftsjahr 2019
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Bei der drtv.agency GmbH bestand zum Bilanzstichtag ein notariell beurkundeter Einbringungs- und
Ubertragungsvertrag, die Durchfilhrung der zugrunde liegenden Sachkapitalerhéhung bei der The Social
Chain AG war indes noch nicht im Handelsregister eingetragen. Gleichwohl bestand eine Stimmbindungs-
vereinbarung zwischen dem Altgesellschafter und der The Social Chain AG, mit welcher der The Social
Chain AG das Recht zur Gesellschafterbeschluss-Weisung an den alleinigen Altgesellschafter vollsténdig
zustand. Mithin ist die drtv.agency GmbH nach §§ 290 ff. HGB in den The Social Chain AG- Konzernab-

schluss einzubeziehen.

Aufgrund abweichender Stimmbindungsvereinbarung, mittels derer der The Social Chain Group AG
100 % der Stimmrechte an der KoRo Handels GmbH zustehen, obliegt der TSCG AG das Recht der
Gesellschafterbeschluss-Weisung und die KoRo Handels GmbH ist somit nach §§ 290 ff. HGB in den The
Social Chain AG-Konzernabschluss einzubeziehen.

Bei der Solidmind Nutrition GmbH bestand zum Bilanzstichtag ein notariell beurkundeter Einbringungs-
und Ubertragungsvertrag. Die Durchfilhrung der zugrunde liegenden Sachkapitalerhhung bei der The
Social Chain AG war indes noch nicht im Handelsregister eingetragen. Gleichwohl bestand eine Stimm-
bindungsvereinbarung zwischen dem Altgesellschafter und der The Social Chain AG, mit welcher der The
Social Chain AG das Recht zur Gesellschafterbeschluss-Weisung an den alleinigen Altgesellschafter voll-
stdandig zustand. Mithin ist die Solidmind Nutrition GmbH nach §§ 290 ff. HGB in den The Social Chain

AG-Konzernabschluss einzubeziehen.

Bei der Urbanara GmbH bestand zum Bilanzstichtag ein notariell beurkundeter Einbringungs- und Uber-
tragungsvertrag, die Durchflihrung der zugrundeliegenden Sachkapitalerhéhung bei der The Social Chain
AG war indes noch nicht im Handelsregister eingetragen. Gleichwohl bestand eine Stimmbindungs-
vereinbarung zwischen dem Altgesellschafter und der The Social Chain AG, mit welcher der The Social
Chain AG das Recht zur Gesellschafterbeschluss-Weisung an den alleinigen Altgesellschafter vollstandig
zustand. Mithin ist die Urbanara GmbH nach §§ 290 ff. HGB in den The Social Chain AG-Konzernabschluss

einzubeziehen.

Die folgenden verbundenen Unternehmen werden anhand der Equity-Methode bilanziert:

Name Sitz Kapitalanteil in % Eigenkapital Jahresergebnis
Gesellschaft Unmittelbar Mittelbar Gesamt LC LC
Media-Part Hamburg, 67 68 67.68 EUR 23.174,73 EUR -4.176,59
GmbH Deutschland ! ! (31.12.2019) (31.12.2019)
LAX GmbH Berlin, EUR 129.359,07 |EUR -326.691,52
Deutschland 74,99 74,99 (31.12.2019) (31.12.2019)

131444002_2019_TSC AG
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Aufgrund abweichender Vereinbarung zur Beschlussfassung im Rahmen der Steuerung der Gesellschafts-
tatigkeit ist eine Beherrschung der Media-Part GmbH - trotz eines Anteils von 67,68 % am Eigenkapital
der Gesellschaft - nicht gegeben. Es liegt eine gemeinschaftliche Fihrung des Unternehmens vor, sodass
fur die Gesellschaft die Bilanzierung nach der Equity-Methode gewahlt wurde. Erstmalige Einbeziehung
der Gesellschaft erfolgte zum 1. Oktober 2019. Es wurde ein Firmenwert mit TEUR 3.827 erworben, der

Uber zehn Jahre abgeschrieben wird.

Aufgrund abweichender Vereinbarung zur Beschlussfassung im Rahmen der Steuerung der Gesellschafts-
tatigkeit ist eine Beherrschung der LAX GmbH - trotz eines Anteils von 74,99 % am Eigenkapital der
Gesellschaft — nicht gegeben. Es liegt eine gemeinschaftliche Fiihrung des Unternehmens vor, sodass flr
die Gesellschaft die Bilanzierung nach der Equity-Methode gewahlt wurde. Erstmalige Einbeziehung der
Gesellschaft erfolgte zum 1. Oktober 2019. Es wurde ein Firmenwert mit TEUR 7 erworben, der lUber

zehn Jahre abgeschrieben wird.

Die Solidmind Nutrition GmbH wurde zwischen dem 1. Oktober und dem 31. Dezember 2019 mit dem
Anteil von 30,01% ebenfalls at Equity bewertet, hierbei wurden ein Firmenwert von TEUR 1.162 und ein
anteiliger immaterieller Vermogenswert von TEUR 116 identifiziert, die Gber zehn Jahre bzw. sechs Jahre
abgeschrieben wurden. Zum 31. Dezember 2019 wurde die Solidmind Nutrition GmbH aufgrund einer
Stimmrechtsvereinbarung im Rahmen einer Ubergangskonsolidierung als vollkonsolidiertes Unter-
nehmen in den Konzernabschluss einbezogen. Die fortgefiihrten Anschaffungskosten ,at Equity" wurden

als Basis filr die Kapitalkonsolidierung herangezogen.

Das folgende verbundene Unternehmen wird gemaB § 296 Abs. 1 Nr. 2 HGB nicht in den Konzernab-

schluss einbezogen:

Name Sitz Kapitalanteil in % Eigen- Jahres-

Gesellschaft Kapital Ergebnis
Unmittelbar Mittelbar Gesamt LC LC

LINKS

Operations &

Intelligence Berlin, EUR -66.598,25 EUR -256.279,44

GmbH Deutschland - 100,00 100,00 (31.12.2019) (31.12.2019)

Uber das Vermégen der LINKS Operations & Intelligence GmbH (bis 17. April 2020 handelnd unter
Wonista GmbH, Hofheim am Main (AG Charlottenburg (Berlin), HRB 216671 B) wurde am 28. Mai 2020
das Insolvenzverfahren gemaB §§ 2, 3, 11, 16 ff. InsO wegen Zahlungsunfahigkeit und Uberschuldung
erdffnet. Aufgrund nur bedingten Zugangs zu Geschaftspapieren der Gesellschaft war die Erstellung des
Jahresabschlusses zum 31. Dezember 2019 nachhaltig beeintrachtigt, sodass von der Einbeziehung in

den Konzernabschluss abgesehen wurde.
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Die folgenden verbundenen Unternehmen, an denen die in den Konzernabschluss einbezogenen Unter-
nehmen Mehrheitsanteile besitzen, werden gemaB § 296 Abs. 2 HGB aus Wesentlichkeitsgriinden nicht

in den Konzernabschluss einbezogen:

Name Sitz Eigen- Jahres-
Gesellschaft Kapitalanteil in % Kapital Ergebnis
Unmittelbar | Mittelbar Gesamt LC LC
Ravensberger Zoeterwoude, - 100,00 100,00 EUR -7.495,00 EUR -9.960,00
Matrassen Niederlande (31.12.2018) (31.12.2018)
B.V.
Ravensberger | Warschau, - 100,00 100,00 PLN -76.474,28 PLN -24.094,22
Matrace Polen (31.12.2019) (31.12.2019
Polska sp.
Z 0.0.
Glow Media New York, NY, | - 100,00 100,00 UsSD -727.791,45 | USD -273.453,02
Group USA USA (31.12.2018) (31.12.2018)
Inc.
Glow Media London, UK - 100,00 100,00 GBP 1,00 GBP 0,00
Group Ltd. (31.12.2019) (31.12.2019)
LINKS Berlin, - 100,00 100,00 EUR -66.598,25 EUR -256.279,44
Operations & Deutschland (31.12.2019) (31.12.2019)
Intelligence
GmbH
NVC New Manchester, - 100,00 100,00 GBP -225.412,00 GBP -5.223,00
Video UK (31.12.2019) (31.12.2019)
Commerce Ltd
Urbanara Berlin, - 100,00 100,00 EUR 489.862,25 EUR 40.405,84
Holding GmbH | Deutschland (31.12.2018) (31.12.2018)
Urbanara Ltd. London, UK - 100,00 100,00 - -
MINUMA Berlin, - 100,00 100,00 EUR 14.048,64 EUR 1.219,83
mgmt. GmbH | Deutschland (31.12.2018) (31.12.2018)
JOYLETICS Berlin, - 100,00 100,00 EUR 14.170,52 EUR 1.273,27
mgmt. GmbH | Deutschland (31.12.2018) (31.12.2018)

Die folgenden verbundenen Unternehmen, an denen die TSC AG Anteile von mehr als 20,0 %, aber nicht
mehr als 50,0 % besitzt, werden gemaB § 311 Abs. 2 HGB aus Wesentlichkeitsgriinden nicht in den

Konzernabschluss einbezogen:

Name Sitz Eigen-
Gesellschaft Kapitalanteil in % Kapital Jahres-Ergebnis
Unmittelbar | Mittelbar Gesamt | LC LC

PEA design Berlin, - 49,0 49,0 EUR 4,5Mio

Mébel Berlin Deutschland - '

GmbH (31.12.2016)

Puffin GmbH Berlin, - 50,0 50,0 | EUR 1.226.997,69 EUR -430.985,03
Deutschland (31.12.2019) (31.12.2019)

We love Berlin, - 49,0 49,0 EUR 22.896,43 EUR -470,75

Products Deutschland (31.12.2019) (31.12.2019)

GmbH
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Die PEA design M&bel Berlin GmbH (vormals MONOQI GmbH) befindet sich seit 2017 in Insolvenz.
Letztmalig verdffentliche Zahlen liegen fiir das Geschdftsjahr 2016 vor.

2.2 Konsolidierungsmethoden

Die Jahresabschlisse der in den Konzern einbezogenen Gesellschaften werden nach einheitlichen Bilan-
zierungs- und Bewertungsgrundsatzen aufgestellt. Der Bilanzstichtag der Einzelabschliisse der einbe-
zogenen Konzerngesellschaften — mit Ausnahme der sib Silvester in Berlin Veranstaltungen GmbH, deren
Einzelabschluss einen abweichenden Bilanzstichtag (30. Juni) aufweist und fir die somit ein Zwischen-

abschluss zum 31. Dezember 2019 aufgestellt wurde - entspricht dem Stichtag des Konzernabschlusses.

Kapitalkonsolidierung

Die Gesellschaft wendet bei der Kapitalkonsolidierung die Vorschriften des § 301 HGB an. Dabei werden
die Anschaffungskosten der Anteile an den Tochterunternehmen mit dem jeweiligen Anteil am neu
bewerteten Eigenkapital der konsolidierten Tochterunternehmen zum Zeitpunkt der erstmaligen Einbe-
ziehung verrechnet. Ein nach der Verrechnung verbleibender Unterschiedsbetrag wird, wenn er auf der
Aktivseite entsteht, als Geschafts- oder Firmenwert und, wenn er auf der Passivseite entsteht, unter
dem Posten ,Unterschiedsbetrag aus der Kapitalkonsolidierung™ nach dem Eigenkapital ausgewiesen
(8§ 301 Abs. 3 HGB).

Fur die nicht dem Mutterunternehmen gehérenden Anteile wird ein Ausgleichsposten fiir nicht beherr-
schende Anteile gemaB § 307 Abs. 1 Satz 1 HGB in Hbhe ihres Anteils am Eigenkapital gesondert aus-

gewiesen.

Schuldenkonsolidierung

Die Schuldenkonsolidierung erfolgte nach § 303 Abs. 1 HGB durch Verrechnung der Forderungen mit
den entsprechenden Verbindlichkeiten zwischen den in den Konzernabschluss einbezogenen Unter-

nehmen.

Aufwands- und Ertragskonsolidierung

Aufwands- und Ertragskonsolidierung erfolgte gemaB § 305 Abs. 1 HGB durch Verrechnung der Ertrage

zwischen den Konzernunternehmen mit den auf sie entfallenden Aufwendungen.
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Eliminierung von Zwischenergebnissen

Wesentliche Zwischenergebnisse aus VerauBerungen von Gegenstanden des Sachanlagevermdgens und
des Vorratsvermdgens innerhalb des Konzerns ergaben sich nicht. Entsprechend wurde gemaB § 304

Abs. 2 HGB auf eine Eliminierung von Zwischenergebnissen verzichtet.

2.3 Wahrungsumrechnung

Die Wahrungsumrechnung der in der jeweiligen Fremdwahrung aufgestellten Bilanzen sowie Gewinn-
und Verlustrechnungen der auslandischen Tochtergesellschaften wurden entsprechend § 308a HGB nach
der modifizierten Stichtagskursmethode umgerechnet. Die Posten der Bilanz, mit Ausnahme des Eigen-
kapitals (Umrechnung zum historischen Kurs in Euro), werden zum Devisenkassamittelkurs des Stich-
tages in Euro umgerechnet. Die Posten der Gewinn- und Verlustrechnung werden zum Jahresdurch-

schnittskurs in Euro umgerechnet.

Die folgenden Wechselkurse fiir die Umrechnung der jeweiligen aufgestellten Bilanzen sowie Gewinn-

und Verlustrechnungen der Tochtergesellschaften mit Sitz in U.K. und in den USA werden angenommen:

GBP UsD
Stichtagskurs Einbringungszeitpunkt - 30.09.2019
(historischer Kurs Eigenkapital) 0,88573 1,0889
Stichtagskurs Jahresende — 31.12.2019 0,85080 1,1234
Durchschnittskurs — 4. Quartal 2019 0,86010 1,1072
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3. Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden

Anlagevermogen

Erworbene immaterielle Vermégensgegenstdnde werden zu Anschaffungskosten angesetzt und, sofern
sie der Abnutzung unterliegen, um planmaBige Abschreibungen vermindert. Gleiches gilt fir die im
Rahmen der Kaufpreisallokation aktivierten immateriellen Vermdégensgegenstande:

Immaterieller Vermégenswert Nutzungsdauer in Jahren

Geschafts- oder Firmenwerte 10
Marketingbezogene Vermdgenswerte 5-10
Technologiebezogene Vermdgenswerte 3-5
Kundenbezogenen Vermdgenswerte 1-2

Ein sich aus der Erstkonsolidierung ergebender Geschafts- oder Firmenwert wird Uber eine Laufzeit von
zehn Jahren abgeschrieben. Diese Laufzeit entspricht nach Einschatzung der Geschéftsfliihrung der
betriebsgewdhnlichen Nutzungsdauer unter Bertlicksichtigung der wirtschaftlichen Rahmenbedingungen
der Branche sowie der Absatz- und Beschaffungsmarkte. AuBerplanmaBige Abschreibungen werden vor-

genommen, wenn voraussichtlich dauerhafte Wertminderungen vorliegen.

Sachanlagen werden mit den Anschaffungs- und Herstellungskosten angesetzt und, soweit abnutzbar,
um planmaBige Abschreibungen vermindert. Die planmaBige Abschreibung erfolgt grundsatzlich auf
Basis der betriebsgewdhnlichen Nutzungsdauer nach der linearen Abschreibungsmethode. Im Zugangs-
jahr erfolgt die Abschreibung pro rata temporis. AuBerplanmaBige Abschreibungen werden vorge-
nommen, wenn voraussichtlich dauerhafte Wertminderungen vorliegen. Sofern die Grinde fir eine
dauerhafte Wertminderung entfallen, erfolgt eine Zuschreibung gemaB des Wertaufholungsgebots bis zu
den fortgefiihrten Anschaffungskosten. Geringwertige Anlagegiter mit Anschaffungs- oder Herstellungs-
kosten bis EUR 250 werden im Zugangsjahr vollstandig abgeschrieben. Fir Zugdnge, deren An-
schaffungs- oder Herstellungskosten mehr als EUR 250, jedoch nicht mehr als EUR 1.000 betragen, wird
ein Sammelposten (Abschreibungspool) gebildet, der linear Uber eine Abschreibungsdauer von finf

Jahren aufgeldst wird. Im Zugangsjahr wird stets der volle Abschreibungssatz verwendet.

Die Finanzanlagen werden mit ihren fortgefihrten Anschaffungskosten oder mit dem niedrigeren beizu-
legenden Wert angesetzt. Fir alle erkennbaren Risiken wurden in angemessenem Umfang Einzelwert-
berichtigungen gebildet. Dariber hinaus wurde dem latenten Kreditrisiko durch die Bildung einer

Pauschalwertberichtigung Rechnung getragen.
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Die Anteile an verbundenen Unternehmen betreffen die nicht konsolidierten Tochterunternehmen und
werden mit den Anschaffungskosten bewertet. Abschreibungen werden aufgrund einer voraussichtlich
dauerhaften Wertminderung vorgenommen. Zuschreibungen aufgrund des Wertaufholungsgebots
werden bis zu den urspringlichen Anschaffungskosten vorgenommen, wenn die Griinde fir eine dauer-

hafte Wertminderung nicht mehr bestehen.

Umlaufvermogen

In den Vorraten werden Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe sowie Handelswaren zu Anschaffungskosten oder
niedrigeren Tageswerten angesetzt. Unfertige und fertige Erzeugnisse sind zu Herstellungskosten be-
wertet. Die Herstellungskosten umfassen gemaB § 255 Abs. 2 HGB zusatzlich zu den Einzelkosten auch
angemessene Teile der Fertigungs- und Materialgemeinkosten. Allgemeine Verwaltungskosten sowie
Aufwendungen flr soziale Einrichtungen des Betriebs, fir freiwillige soziale Leistungen und fir
betriebliche Altersversorgung werden nicht aktiviert. Fremdkapitalzinsen werden ebenfalls nicht
aktiviert. Zum Bilanzstichtag werden Wertberichtigungen nach dem Niederstwertprinzip vorgenommen.
AuBerdem werden bei den Vorraten pauschale Abschléage, sogenannte Gangigkeitsabschlage, die im

Rahmen einer Reichweitenanalyse ermittelt wurden, berlicksichtigt.

Forderungen und sonstige Vermégensgegenstdnde sowie sonstige Wertpapiere werden mit dem Nenn-
wert oder dem am Bilanzstichtag niedrigeren beizulegenden Wert angesetzt. Fir alle erkennbaren
Risiken wurden in angemessenem Umfang Einzelwertberichtigungen gebildet. Darliber hinaus wurde

dem latenten Kreditrisiko durch die Bildung einer Pauschalwertberichtigung Rechnung getragen.

Wertpapiere und flissige Mittel sind mit den Anschaffungskosten oder niedrigeren Tageswerten ange-

setzt.

Rechnungsabgrenzungsposten

Die aktiven und passiven Rechnungsabgrenzungsposten betreffen Aufwendungen bzw. Ertrage, die eine
bestimmte Zeit nach dem bilanzstichtag betreffen, werden zum Nennwert bewertet und linear ber diese

Zeit abgeschrieben.

Riickstellungen

Die Steuer- und sonstigen Ruckstellungen sind in Hohe des nach verninftiger kaufméannischer Beurtei-
lung notwendigen Erflillungsbetrags angesetzt. Sie bericksichtigen alle erkennbaren Risiken und unge-
wissen Verbindlichkeiten. Rickstellungen mit einer Restlaufzeit von mehr als einem Jahr werden mit
dem ihrer Restlaufzeit entsprechenden durchschnittlichen Marktzinssatz der vergangenen sieben Ge-

schaftsjahre abgezinst.
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Verbindlichkeiten

Verbindlichkeiten werden mit dem Erflillungsbetrag bilanziert.

4. Erlauterungen zum Konzernabschluss

Erlauterungen zur Bilanz

Immaterielle Vermdégensgegenstande

Die Veranderung der immateriellen Vermdgensgegenstande und der Geschafts- oder Firmenwerte im
Berichtszeitraum ergibt sich im Wesentlichen aus der Einbringung der Social Chain Group AG mit ihren
Tochtergesellschaften sowie den Akquisitionen der Urbanara GmbH und der drtv.agency GmbH zum
31. Dezember 2019 sowie den Erstkonsolidierungen der KoRo Handels GmbH und der Solidmind Nutrition
GmbH zum 31. Dezember 2019.

Im Zuge dessen wurden im Rahmen der Kapitalerstkonsolidierung folgende Werte angesetzt:

Immaterieller Vermdgenswert (TEUR) Zeitwert

Geschafts- oder Firmenwerte 94.335
Marketingbezogene Vermdgenswerte 11.632
Technologiebezogene Vermdgenswerte 332
Kundenbezogene Vermdgenswerte 239

In der friiheren Lumaland-Gruppe wurden bereits bis 2018 Firmenwerte mit TEUR 17.627 aktiviert und
abgeschrieben. Zusatzliche Firmenwerte mit insgesamt TEUR 80 ergaben sich aus der Aufstockung des
Anteilsbesitzes an der Belsonno GmbH von vormals 87,97 % auf nun 100,0 % sowie an der LINKS
Logistics GmbH von 95,0 % auf nun 100,0 %.

Die selbstgeschaffenen immateriellen Vermégensgegenstande in Héhe von TEUR 16 betreffen den Rest-
buchwert einer von der eingebrachten DEF Media GmbH 2012 erstellten Filmproduktion (,B-Movie") fir

eigene Zwecke. Die Abschreibung erfolgt liber die angesetzte Nutzungsdauer von acht Jahren.

Sachanlagen

Die Aufgliederung und Entwicklung des Anlagevermdgens ist unter Angabe der Abschreibung des
Geschaftsjahres im Anlagespiegel (Anlage 1 zum Anhang) dargestellt. Als Anschaffungs- oder Herstell-
kosten sind die historischen Werte ausgewiesen.
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Finanzanlagen

Die Finanzanlagen belaufen sich zum 31. Dezember 2019 auf TEUR 4.722 (Vorjahr: TEUR 13) und
beinhalten im Wesentlichen Anteile an assoziierten Unternehmen, die nach der Equity-Methode bilanziert
wurden sowie nicht konsolidierte Tochterunternehmen, die im Zuge der Social Chain Group AG-Einbrin-
gung Teil des Konzerns wurden. Unter den nicht konsolidierten Unternehmen sind auch die 100%-igen
Anteile an der LINKS Operations & Intelligence GmbH (bis 17. April 2020 handelnd unter Wonista GmbH,
Hofheim am Main (AG Charlottenburg (Berlin), HRB 216671 B) erfasst. Die Anschaffungskosten flr die
Anteile beliefen sich auf TEUR 3.263 und wurden zum 31. Dezember 2019 vollstandig abgewertet. Die
Aufwendungen aus der Abwertung werden in der GuV unter den Abschreibungen auf Finanzanlagen

ausgewiesen.

Vorrate

Insgesamt wird ein Vorratsvermégen in Hohe von TEUR 9.470 ausgewiesen (Vorjahr: TEUR 5.452). Das
Vorratsvermdégen der alten Lumaland-Gruppe bleibt im Vergleich zum Vorjahr auf gleichem Niveau; die

Erhdéhung resultiert aus dem Vorratsvermdgen der neu eingebrachten Gesellschaften.

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen

Die in den Forderungen aus Lieferungen und Leistungen ruhenden latenten Risiken und erwarteten
Skontoabziige werden durch eine aktivisch geklrzte Pauschaltwertberichtigung berlcksichtigt. Die

Restlaufzeiten liegen unverdandert unter einem Jahr.

Sonstige Vermbgensgegenstande

Die sonstigen Vermdgensgegenstande in Hohe von TEUR 2.744 (Vorjahr: TEUR 1.286) beinhalten im
Wesentlichen kurzfristige Steuerforderungen sowie Forderungen aus Uberzahlungen. Sonstige
Vermogensgegenstande mit einer Laufzeit von mehr als einem Jahr betreffen geleistete Mietkautionen
in H6he von TEUR 657 (Vorjahr: TEUR 0).
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Eigenkapital

Das Grundkapital ist in nennwertlose Stiickaktien eingeteilt. Die Aktien lauten auf den Namen.

Gezeichnetes Kapital und Kapitalricklage:

In Aktien Stammaktien

2019 2018
Zum 1. Januar ausgegeben 2.833.333 2.510.171
Gegen Bareinlagen ausgegeben 1.045.626 323.162
Auslibung von Aktienoptionen
Bei einem Unternehmenszusammenschluss ausgegeben 6.065.159
Zum 31. Dezember ausgegeben - vollstandig eingezahlt 9.944.118 2.833.333

Genehmigt - Nennwert EUR 1,00

Der Vorstand war durch Beschluss der Hauptversammlung vom 28. August 2018 ermachtigt, das Grund-
kapital mit Zustimmung des Aufsichtsrates bis zum 27. August 2023 einmalig oder mehrmals um bis zu
insgesamt EUR 1.416.666,00 gegen Bar- oder Sacheilagen zu erhéhen (Genehmigtes Kapital 2018/1).

Das Grundkapital war durch Beschluss der Hauptversammlung von 28. August 2018 um bis zu
EUR 1.216.666,00 durch Ausgabe von bis zu 1.216.666 auf den Namen laufenden Stlickaktien bedingt
erhdht (Bedingtes Kapital 2018/1).

Der Vorstand ist durch Beschluss der Hauptversammlung vom 19. August 2019 ermachtigt, das Grund-
kapital mit Zustimmung des Aufsichtsrates bis zum 18. August 2024 einmalig oder mehrmals um bis zu
insgesamt EUR 4.520.054,00 gegen Bar- oder Sacheinlagen zu erhéhen (Genehmigtes Kapital 2019/I).
Das genehmigte Kapital 2019/I ersetzt das genehmigte Kapital 2018/1.

Der Vorstand ist durch Beschluss der Hauptversammlung vom 19. August 2019 ermachtigt, mit Zu-
stimmung des Aufsichtsrates bis zum 18. August 2024 einmalig oder mehrmals auf den Inhaber oder
auf den Namen lautende Wandel- oder Optionsschuldverschreibungen im Gesamtbetrag von
EUR 75.000.000,00 mit oder ohne Laufzeitbegrenzung zu begeben und den Inhabern Wandlungs- oder
Optionsrechte zum Bezug von insgesamt bis zu 1.274.474 auf den Namen lautenden Stickaktien mit
einem anteiligen Betrag des Grundkapitals von insgesamt bis zu EUR 1.274.474,00 zu gewahren
(Bedingtes Kapital 2019/1). Das bedingte Kapital 2019/1 ersetzt das genehmigte Kapital 2018/1.

Der Vorstand ist durch Beschluss der Hauptversammlung vom 19. August 2019 ermachtigt, mit Zu-
stimmung des Aufsichtsrates bis zum 18. August 2024 bis zu 242.000 Bezugsrechte, die insgesamt zum
Bezug von bis zu 242.000 auf den Namen lautenden Stiickaktien mit einem rechnerischen Anteil am
Grundkapital in Hohe von jeweils EUR 1,00 berechtigen (Bedingtes Kapital 2019/1I). Das bedingte
Kapital 2019/1I ersetzt das genehmigte Kapital 2017/1.
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In die Kapitalriicklage wurden wahrend des Geschaftsjahres EUR 104.802.969,00 eingestelit.

Im Juni 2019 erfolgte eine Barkapitalerhéhung in Hohe von Mio. EUR 1,8 durch Ausgabe neuer Anteile
im Grundkapital in Héhe von TEUR 142 sowie durch Einzahlung in die Kapitalriicklagen in H6he von
Mio. EUR 1,7. Im August 2019 erfolgte eine Erhdhung des Grundkapitals um TEUR 210 sowie der
Kapitalricklage um Mio. EUR 3,1 durch Einbringung der Anteile an der LINKS Operations & Intelligence
GmbH (bis 17. April 2020 handelnd unter Wonista GmbH, Hofheim am Main (AG Charlottenburg (Berlin),
HRB 216671 B) gegen Ausgabe neuer Anteile.

Im Oktober 2019 erfolgte eine Erhéhung des Grundkapitals um TEUR 5.855 sowie der Kapitalriicklage
um Mio. EUR 85,1 durch Einbringung der Anteile an der The Social Chain AG-Gruppe gegen Ausgabe

neuer Anteile.

Im November 2019 erfolgt eine Erhéhung des Grundkapitals um TEUR 904 sowie der Kapitalriicklage um

Mio. EUR 14,9 durch Ausgabe neuer Aktien im Rahmen eines accelerated Bookbuildings.

Die Entwicklung des Konzerneigenkapitals ist im Konzern-Eigenkapitalspiegel dargestellt.

Angaben zu Beteiligungen am Kapital nach § 160 Abs. 1 Nr. 8 AktG

Der Gesellschaft lagen folgende Angaben zu mitteilungspflichtigen Beteiligungen gemaB § 160 Abs. 1
Nr. 8 AktG bis zum Zeitpunkt der Abschlusserstellung vor:

Die WAOW Entrepreneurship GmbH hat am 8. Juni 2017 gemaB § 20 Abs. 5 AktG mitgeteilt, dass ihr mit
Wirkung zum 2. Februar 2017 nicht mehr mehr als der vierte Teil der Aktien und nicht mehr eine Mehr-

heitsbeteiligung an der Lumaland AG gehort.

Zugleich hat Herr Wanja S. Oberhof, Berlin, gemaB § 20 Abs. 5 AktG mitgeteilt, dass Herrn Wanja S.
Oberhof mittelbar aufgrund der Zurechnung von Aktien der WAOW Entrepreneurship GmbH gemaB § 16
Abs. 4 AktG mit Wirkung zum 2. Februar 2017 nicht mehr als der vierte Teil der Aktien und nicht mehr
eine Mehrheitsbeteiligung an der Lumaland AG gehort.

Die Sweet Dreams Invest GmbH hat gemaB § 20 Abs. 1, 3 und 4 AktG mitgeteilt, dass ihr mit dem
Erwerb von mehr als 50 % der Aktien an der Lumaland AG mit Wirkung zum 2. Februar 2017 mehr als

der vierte Teil sowie eine Mehrheitsbeteiligung an der Lumaland AG gehort.

Die Dacapo S.a.r.l., Luxemburg, hat am 30. Januar 2018 gemé&B § 20 Abs. 1 AktG mitgeteilt, dass ihr

mehr als der vierte Teil an der Lumaland AG unmittelbar gehoért.

Zugleich hat die Dacapo S.a.r.l., Luxemburg, am 30. Januar 2018 gemaB § 20 Abs. 4 AktG mitgeteilt,
dass ihr unmittelbar und unter Zurechnung von Aktien der HoHa Holding GmbH, Berlin, mit der eine

Stimmbindungsvereinbarung besteht, eine Mehrheitsbeteiligung an der Lumaland AG gehort.

131444002_2019_TSC AG Anlage 1.4/ 15



Die Gruppe Georg Koffer GmbH, Mlinchen, hat am 30. Januar 2018 gemdB § 20 Abs. 1 und 3 AktG
mitgeteilt, dass ihr mittelbar aufgrund der Zurechnung der von Dacapo S.a.r.l, Luxemburg, an der
Lumaland AG gehaltenen Aktien gemaB § 16 Abs. 4 AktG mehr als der vierte Teil der Aktien der Lumaland
AG gehort.

Zugleich hat die Gruppe Georg Kofler GmbH, Miinchen, gemaB § 20 Abs. 4 AktG am 30. Januar 2018
mitgeteilt, dass ihr mittelbar aufgrund der Zurechnung der von der Dacapo S.a.r.l., Luxemburg, an der
Lumaland AG gehaltenen Aktien gemdB § 16 Abs. 4 AktG sowie unter Zurechnung von Aktien der Hoha
Holding GmbH, Berlin, mit der die Dacapo S.a.r.l, Luxemburg, eine Stimmbindungsvereinbarung abge-

schlossen hat, eine Mehrheitsbeteiligung an der Lumaland AG gehort.

Dr. Georg Kofler hat gemaB § 20 Abs. 1 und 3 AktG am 30. Januar 2018 mitgeteilt, dass ihm als Allein-
gesellschafter der Gruppe Georg Kofler GmbH, Miinchen, mittelbar aufgrund der Zurechnung der von
der Dacapo S.a r.l., Luxemburg, an der Lumaland AG gehaltenen Aktien gemaB § 16 Abs. 4 AktG mehr

als der vierte Teil der Aktien an der Lumaland AG gehort.

Zugleich hat Dr. Georg Kofler gemaB § 20 Abs. 4 AktG am 30. Januar 2018 mitgeteilt, dass ihm als
Alleingesellschafter der Gruppe Georg Kofler GmbH, Minchen, mittelbar aufgrund der Zurechnung der
von der Dacapo S.a.r.l., Luxemburg, an der Lumaland AG gehaltenen Aktien gemaB § 16 Abs. 4 AktG
sowie unter der Zurechnung von Aktien der HoHa Holding GmbH, Berlin, mit der die Dacapo S.a.r.l.,
Luxemburg, eine Stimmbindungsvereinbarung abgeschlossen hat, eine Mehrheitsbeteiligung an der

Lumaland AG gehort.

Die Sweet Dreams Invest GmbH, Berlin, hat gemaB § 20 Abs. 5 AktG am 30. Januar 2018 mitgeteilt,
dass ihr nicht mehr mehr als der vierte Teil der Aktien und nicht mehr eine Mehrheitsbeteiligung an der

Lumaland AG gehort.

Am 1. August 2019 hat die Gesellschaft die folgenden Mitteilungen gemaB § 20 Abs. 6 AktG bekannt-

gemacht:

Die Dacapo S.a.r.l., Luxemburg, hat gemaB § 20 Abs. 5 AktG mitgeteilt, dass ihr weder alleine noch
unter Zurechnung der Aktien anderer Aktionare eine Mehrheitsbeteiligung an der Lumaland AG gehort.

Fortgesetzt gehorte der Dacapo S.a r.l. mehr als der vierte Teil der Aktien der Lumaland AG.

Zugleich hat die Gruppe Georg Kofler GmbH, Miinchen, gemaB § 20 Abs. 5 AktG mitgeteilt, dass ihr
mittelbar (aufgrund der Zurechnung der von der Dacapo S.a.r.l. an der Lumaland AG gehaltenen Aktien
gemaB § 16 Abs. 4 AktG) weder alleine noch unter Zurechnung der Aktien anderer Aktionare eine
Mehrheitsbeteiligung an der Lumaland AG gehdrt. Fortgesetzt gehort der Gruppe Georg Kofler GmbH
mittelbar (aufgrund der Zurechnung der von der Dacapo S.a.r.l. an der Lumaland AG gehaltenen Aktien
gemaB § 16 Abs. 4 AktG) mehr als der vierte Teil der Aktien der Lumaland AG.
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Zugleich hat Herr Dr. Georg Kofler gemaB § 20 Abs. 5 AktG mitgeteilt, dass ihm als Alleingesellschafter
der Gruppe Georg Kofler GmbH mittelbar (aufgrund der Zurechnung der von der Dacapo S.a.r.l. an der
Lumaland AG gehaltenen Aktien gemaB § 16 Abs. 4 AktG) weder alleine noch unter Zurechnung der
Aktien anderer Aktionare eine Mehrheitsbeteiligung an der Lumaland AG gehdrt. Fortgesetzt gehért Herrn
Dr. Georg Kofler mittelbar (aufgrund der Zurechnung der von der Dacapo S.a.r.l. an der Lumaland AG
gehaltenen Aktien gemadB § 16 Abs. 4 AktG) mehr als der vierte Teil der Aktien der Lumaland AG.

Am 7. Mai 2020 hat die Gesellschaft die folgenden Mitteilungen bekanntgemacht:

Die Gruppe Georg Kofler GmbH, Miinchen, hat gemaB § 20 Abs. 4 AktG mitgeteilt, dass ihr mittelbar
(aufgrund der Zurechnung der von der (i) Dacapo S.a.r.l. und der (ii) Social Chain Group GmbH an der
The Social Chain AG gehaltenen Aktien gemaB § 16 Abs. 4 AktG) eine Mehrheitsbeteiligung an der The
Social Chain AG gehort.

Zugleich hat Herr Dr. Georg Kofler mitgeteilt, dass ihm als Alleingesellschafter der Gruppe Georg Kofler
GmbH ebenfalls mittelbar (aufgrund der Zurechnung der von der (i) Dacapo S.a.r.l. und der (ii) Social
Chain Group GmbH an der The Social Chain AG gehaltenen Aktien gemaB § 16 Abs. 4 AktG) eine
Mehrheitsbeteiligung an der The Social Chain AG gehort.

Zudem hat die Social Chain Group GmbH, Berlin, mitgeteilt, dass eine Beteiligung an der The Social

Chain AG in Hohe von mehr als dem vierten Teil der Aktien nicht mehr besteht.

Rickstellungen

Die Steuerriickstellungen betreffen Gewerbe- und Koérperschaftsteuer. Die sonstigen Rickstellungen in
Hoéhe von TEUR 5.384 umfassen im Wesentlichen Rickstellungen fir ausstehende Rechnungen und

Rickstellungen fir Personalkosten.

Die sonstigen Rickstellungen umfassen im Wesentlichen Riickstellungen flir ausstehende Rechnungen
in Héhe von TEUR 3.768 (Vorjahr: TEUR 130), personalbezogene Riickstellungen (Urlaub, Bonus &
Tantieme) in Hohe von TEUR 760 (Vorjahr: TEUR 65), Rlckstellungen fir Gewahrleistungen und
Retouren in Héhe von TEUR 463 (Vorjahr: TEUR 101) sowie Ubrige Rickstellungen in Hohe von TEUR
393 (Vorjahr: TEUR 129). Die Erhéhungen der Rickstellungen resultiert in Héhe von TEUR 6.750 aus
Konsolidierungskreisanderungen, denen Verbrauche von TEUR 4.461 und Auflésungen von TEUR 150
gegenuberstehen. Neu zugefiihrt wurden Rickstellungen in Héhe TEUR 2.749. Nach Effekten aus
Wahrungsumrechnung ergeben sich die Gesamtrickstellungen von TEUR 5.384.
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Verbindlichkeiten

Die Restlaufzeiten der Verbindlichkeiten entwickeln sich wie folgt:

in TEUR Restlaufzeit Restlaufzeit Restlaufzeit Gesamt
bis 1 Jahr 1 bis 5 Jahre Uber 5 Jahre
Verbindlichkeiten gegeniiber 31.12.2019 8.546 1.792 0 10.338
Kreditinstituten Vorjahr 362 6.884 2.192 9.438
Erhaltene Anzahlungen auf 31.12.2019 3.816 0 0 3.816
Bestellungen Vorjahr 59 0 0 59
Verbindlichkeiten aus 31.12.2019 12.821 111 0 12.932
Lieferungen und Leistungen Vorjahr 2.694 0 0 2.694
Verbindlichkeiten gegentiber | 31.12.2019 4.267 0 0 4.267
verbundenen Unternehmen Vorjahr 0 0 0 0
) o ) 31.12.2019 14.253 0 0 14.253

Sonstige Verbindlichkeiten -

Vorjahr 7.791 0 0 7.791

31.12.2019 2.485 0 0 2.485
davon aus Steuern

Vorjahr 1.104 0 0 1.104
sozialen Sicherheit Vorjahr 48 0 0 48

Fir die Verbindlichkeiten gegeniber Kreditinstituten bestehen teilweise Sicherheiten in Form von

Registerpfandrechten, Sicherungsabtretungen und selbstschuldnerischen Blirgschaften Dritter.

Bei den Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen mit einer Laufzeit tGber einem Jahr handelt es

sich um eine vertraglich vereinbarte Riickzahlungsvereinbarungen bei einer Tochtergesellschaft.

Passive latente Steuern

Passive latente Steuern werden in Hohe von TEUR 3.383 ausgewiesen (Vorjahr: TEUR 0). Diese ergaben
sich aus bilanziellen Bewertungsunterschieden zwischen Handels- und Steuerrecht im Rahmen des
Unternehmenserwerbes der TSCG-Gruppe sowie der weiteren Akquisitionen im Geschaftsjahr und
beziehen sich auf die in der Konzernbilanz, aber nicht steuerrechtlich angesetzten immateriellen Ver-
mogenswerte. Aktive Latente Steuern auf Verlustvortrage des Mutterunternehmens wurden in Ausliibung
des Wahlrechts nach § 274 HGB nicht angesetzt.
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Erlduterungen zur GuV

Die Darstellung der Gewinn- und Verlustrechnung erfolgt nach dem Gesamtkostenverfahren.

Umsatzerldse

Die im Geschaftsjahr 2019 erzielten Umsatzerlése umfassen den Ganzjahresumsatz des ehemaligen
Lumaland-Konzerns sowie die Umsatze der eingebrachten The Social Chain Group AG Gruppe ab dem
Zeitpunkt der Einbringung am 30. September 2019.

Geschéftsfeld (TEUR) 2019 2018

e-Commerce 41.657 46.072
Social Media 7.458 0
Andere 1.565 0
Gesamt 50.680 46.072

Sonstige betriebliche Ertréage

In den sonstigen betrieblichen Ertragen sind Ertrdge aus Wahrungsumrechnung in Héhe von TEUR 6
(Vorjahr TEUR 0) enthalten.

Materialaufwand

Der Materialaufwand in Hohe von TEUR 25.728 (Vorjahr: TEUR 22.276) umfasst im Wesentlichen den
Materialaufwand fiir bezogene Waren und den Aufwand flir bezogene Leistungen. Wahrend die Material-
einsatzquote der ehemaligen Lumaland-Gruppe von 48,4 % im Vorjahr auf 53,8 % in der Berichtsperiode
leicht ansteigt, verringert sich im neuen Konzern das Verhaltnis von Materialaufwand zu Umsatzerlésen.
Gegenlaufig erhdhen sich die Aufwendungen fiir bezogene Leistungen von TEUR 6 auf TEUR 5.188; aus-

schlaggebend hierfir ist der gednderte Produktmix durch die eingebrachten Social Media-Gesellschaften.

Personalaufwand

Der Personalaufwand in Hohe von TEUR 12.180 (Vorjahr: TEUR 6.325) beinhaltet neben Léhnen und
Gehaltern soziale Abgaben und Aufwendungen filr Altersversorgung. Wahrend sich der Personalaufwand
im ehemaligen Lumaland-Konzern um TEUR 559 reduziert, steigt der Gesamtaufwand durch die neu
eingebrachten Gesellschaften im Vergleich zum Vorjahr. Die in den Personalaufwendungen enthaltenen

Aufwendungen fir Altersversorgung belaufen sich auf TEUR 25 (Vorjahr TEUR 0).
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Abschreibungen auf immaterielle Vermdgensgegenstdnde des Anlagevermdgens und Sachanlagen

Abschreibungen auf immaterielle Anlagewerte und Sachanlagen betreffen in Hohe von TEUR 4.795 Ab-
schreibungen auf den Geschafts- und Firmenwert. Hiervon entfallen Abschreibungen in Héhe von
TEUR 2.982 auf den im Rahmen der Einbringung der TSCG AG-Gruppe entstandenen Geschafts- und
Firmenwert, hiervon auBerplanmaBig in Héhe von TEUR 696,sowie TEUR 1.795 auf den fortgefiihrten
Geschdfts- und Firmenwert der ehemaligen Lumaland AG Gruppe. Weitere Abschreibungen in Héhe von
TEUR 343 betreffen Abschreibungen auf identifizierte immaterielle marketing-, technologie- und
kundenbezogene Vermégensgegenstiande, die mit TEUR 12.203 in der Kapitalerstkonsolidierung

berlcksichtigt wurden.

Sonstige betriebliche Aufwendungen

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen in Hohe von TEUR 25.230 (Vorjahr TEUR 20.987) umfassen
im Wesentlichen Werbe- und Vertriebskosten in Hohe von TEUR 14.336 (Vorjahr TEUR 17.260). Der
Anstieg gegeniiber dem Vorjahr beruht auf den Anderungen im Konsolidierungskreis. In den sonstigen
betrieblichen Aufwendungen sind Aufwendungen fir Wahrungsumrechnung in H6he von TEUR 24
(Vorjahr TEUR 13) enthalten.

In den sonstigen betrieblichen Aufwendungen sind folgende Aufwendungen einmaliger Natur erfasst:

Sachverhalt TEUR
. . . - . 646
e Beratungskosten im Zusammenhang mit den Ubrigen Akquisitionen (i. W.
Rechtsberatung, Gutachtertatigkeit und Integrationsberatung)
e Beratungskosten im Zusammenhang mit der Einbringung der TSCG Gruppe (i. W. 459
Rechtsberatung, Gutachtertatigkeit und Integrations-beratung)
e Verluste aus dem Verkauf von Grundstlicken 378
e Wertberichtigung MONOQI GmbH 318
e Kosten der Kapitalerh6hung (Gebuhren) 316
e Prozess- und Post-Merger-Integrationsberatung 295
e Rechtsberatung Kapitalerhéhung 62
e Andere auBerordentliche 410
GESAMT 2.884
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Ergebnisse aus assoziierten Unternehmen

Das Ergebnis aus assoziierten Unternehmen geht in das Konzernergebnis mit TEUR -199 ein.

Abschreibungen auf Finanzanlagen

Hierunter werden ausgewiesen die vollstédndige Abwertung der Anteile an der LINKS Operations &

Intelligence GmbH in Hohe von TEUR 3.263, Abwertungen auf Anteile an Unternehmen mit denen ein

Beteiligungsverhdltnis besteht in Hohe von TEUR 65 sowie Abwertungen auf sonstige Ausleihungen und

Wertpapiere in Héhe von TEUR 57.

Zinsen und dhnliche Aufwendungen

Die Zinsen und ahnlichen Aufwendungen in H6he von TEUR 828 (Vorjahr TEUR 487) betreffen vor allem

die langfristigen Darlehen.

Steuern vom Einkommen und vom Ertrag

In den Steuern vom Einkommen und vom Ertrag sind latente Steuern mit TEUR 98 als Ertrag enthalten,

der Anteil des effektiven Steueraufwands belduft sich auf TEUR 28.

Sonstige Angaben

Sonstige finanzielle Verpflichtungen

Neben den aus der Bilanz ersichtlichen Verpflichtungen bestanden am Bilanzstichtag folgende sonstigen

finanzielle Verpflichtungen:

TEUR

Restlaufzeit

Restlaufzeit

Restlaufzeit

bis 1 Jahr 1 bis 5 Jahre Uber 5 Jahre

Miet- und Mietnebenkosten 2019 2.265 4.297 -
Vorjahr 455 70 -

KFZ Leasing 2019 35 31 -
Vorjahr - - -

Einkaufsobligio 2019 - - -
Vorjahr 1.736 - -

Gesamtsumme 2019 2.300 4,328 -
Vorjahr 2.191 70 -
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Zusammensetzung des Vorstands und des Aufsichtsrats

Im Geschaftsjahr 2019 waren zum Vorstand bestellt:
Wanja S. Oberhof Vorsitzender des Vorstands (CEO), Kaufmann, seit 1. Mai 2018
Sebastian Stietzel Kaufmann, bis 29. Marz 2019

Der Vorstand erhielt Alleinvertretungsbefugnis und wurde von den Beschrankungen des § 181 BGB
befreit. Herr Oberhof erhielt Einzelvertretungsvollmacht. Von der Befreiungsvorschrift des § 314 Abs. 3
HGB i. V. m. § 286 Abs. 4 HGB beziiglich der Angaben zur Vergitung des Vorstands wird Gebrauch
gemacht.

Im Geschaftsjahr 2019 waren als Aufsichtsrat bestellt:

Dr. Georg Kofler Vorsitzender, Kaufmann, seit 1. Mai 2019
Stellvertretender Vorsitzender, 12. Februar 2018 bis 30. April 2019

Henrike Luszick Vorstand bei Bridgemaker, seit 11. Mai 2020

Henning Giesecke Vorsitzender, Kaufmann, seit 12. Februar 2018, bis 30. April 2019
Stellvertretender Vorsitzender, seit 19. August 2019

Holger Hansen Gerichtlich bestelltes ordentliches Mitglied,
seit 3. Mai 2019, bis 19. August 2019

Ingo Schiller Gerichtlich bestelltes ordentliches Mitglied, Kaufmann,
seit 22.Juni 2016 (bis 11. Mai 2020)

Die Mitglieder des Aufsichtsrates erhalten neben dem Ersatz ihrer Auslagen - einschlieBlich einer ihnen
fur die Aufsichtsratstatigkeit zur Last fallenden Umsatzsteuer - eine feste Verglitung, die fiir das einzelne
Mitglied EUR 50.000,00 betragt. Die Verglitung wird in vier gleichen Raten jeweils zum Ende eines jeden
Kalenderquartals zur Zahlung an die Mitglieder des Aufsichtsrates fallig. Scheiden Mitglieder des Auf-
sichtsrates im Laufe eines Geschaftsjahres aus dem Aufsichtsrat aus, erhalten sie die Vergltung zeit-
anteilig. Die vorstehende Festsetzung zur Aufsichtsratsvergitung findet erstmals Anwendung fir das am

1. Januar 2019 begonnene Geschaftsjahr.
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Mitarbeiter

Der Konzern beschaftigte im Geschaftsjahr 2019 durchschnittlich 512 Arbeitnehmer (Vorjahr: 144
Arbeitnehmer). Hiervon beschdftigte die ehemalige Lumaland-Gruppe im Geschaftsjahr durchschnittlich
158 Arbeitnehmer (Vorjahr: 144), wahrend die eingebrachte The Social Chain Group-Gruppe im vierten
Quartal 2019 durchschnittlich 354 Arbeitnehmer beschaftigte.

Hierbei beschaftigte der Konzern im Geschaftsjahr 2019 durchschnittlich 294 Arbeitnehmer im Inland
(Vorjahr: 133) sowie 218 Arbeitnehmer im Ausland (Vorjahr: 11), davon 182 Arbeitnehmer in U.K.
(Vorjahr: 0) und 33 Arbeitnehmer in den USA (Vorjahr: 11).

Honorar des Abschlusspriifers

Das von dem Abschlusspriifer fiir das Geschéftsjahr berechnete Gesamthonorar betragt TEUR 291 und

teilt sich auf in

a) die Abschlussprifungsleistungen TEUR 390
b) andere Bestatigungsleistungen TEUR 0
c) Steuerberatungsleistungen TEUR 42
d) sonstige Leistungen TEUR 18

Ergebnisverwendung

Vorstand und Aufsichtsrat werden der Hauptversammlung vorschlagen, den Jahresfehlbetrag in Hoéhe

von EUR 20.964.361,27 auf neue Rechnung vorzutragen.

Ereignisse nach dem Bilanzstichtag

Am 23. Dezember 2019 hat die The Social Chain AG mit dem Gesellschafter der drtv.agency GmbH sowie
der datalytics.io GmbH einen Anteilskauf- und Einbringungsvertrag geschlossen, aufgrund dessen samt-
liche Anteile an der drtv.agency GmbH sowie an der datalytics.io GmbH an die The Social Chain AG
gegen anteilige Barzahlung und gegen anteilige Gewdhrung eigener Aktien im Rahmen einer Sachkapital-
erhéhung (Einbringung) tibertragen werden sollten. Die Abwicklung und somit der wirtschaftliche Uber-
gang der drtv.agency GmbH-Anteile erfolgte 2019. Bezlglich des Anteilserwerbs an der datalytics.io
GmbH erfolgte die beschlossene Kapitalerhdhung um EUR 36.084 im Januar 2020.

Mit Geschaftsanteilskauf-, Einbringungs-, Abtretungs- und Optionsvertrag vom 23. Dezember hat die
The Social Chain AG Gruppe die Aufstockung ihrer Anteile an der KoRo Handels GmbH von 34,82 %
(gehalten von der The Social Chain Group AG) auf dann insgesamt 51,0 % vereinbart. Hiernach erwarb
die The Social Chain AG mit Wirkung zum 31. Dezember 2019 im Rahmen eines Barkaufs 5,45 % der
Anteile an der KoRo Handels GmbH. Weitere 8,49 % der Anteile erwarb die The Social Chain AG mit
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Wirkung zum 1. Januar 2020 im Rahmen einer Einbringung gegen Ausgabe eigener Anteile, infolge der
Erflllung der aufschiebenden Bedingung der Eintragung der Kapitalerh6hung in das Handelsregister in
2020. Die verbleibende Anteilerhéhung zur Erreichung des 51,0 %-Mehrheitsanteils an der KoRo Handels
GmbH erfolgte durch Kapitalerhéhung der KoRo Handels GmbH durch die The Social Chain AG unter
Ausschluss der ubrigen Anteilseigner mit Wirkung zum 1. Januar 2020 nach Erfiillung der aufschiebenden
Bedingung des Zahlungseingangs der Kapitalerhéhung auf den Geschaftskonten der KoRo Handels
GmbH.

Mit Einbringungs- und Kaufvertrag vom 30. Juni 2020 haben die The Social Chain AG sowie ihre Tochter-
gesellschaft, The Social Chain Group AG, die von ihnen an der Solidmind Nutrition GmbH gehaltenen
Anteile (in Summe 51,99 %) mit Wirkung zum 1. Januar 2020 an die SynBiotic SE, Mitgesellschafter an
der Solidmind Nutrition GmbH, verkauft und in diese gegen Gewahrung von eigenen Anteilen, 219.817
Aktien, eingebracht.

Mit Geschaftsanteilskauf- und Abtretungsvertrag vom 28. August 2020 hat die The Social Chain AG mit
Wirkung zum 1. Januar 2020 weitere 18,29 % der Anteile an der Media-Part GmbH erworben und somit
ihren Anteil an der Media-Part GmbH von bis dahin 67,68 % auf 85,97 % aufgestockt. Die (brigen
14,03 % der Anteile wurden mit gleichem Kaufvertrag vom Verkaufer an die HoHa Holding GmbH, einem
Anteilseigner der The Social Chain AG, verduBert. Aufgrund dieses Erwerbs der verbleibenden Anteile
erwirbt die The Social Chain AG volle Beherrschung iber die Media-Part GmbH, die aufgrund abweich-

ender Entscheidungsregelung bis dato nicht gegeben war.

Mit Geschaftsanteilskauf- und -Abtretungsvertrag vom 30. Dezember 2019 hat die The Social Chain AG
samtliche Anteile an der CONTEAM: Below GmbH, nachfolgend umfirmierend in die CALL TONI GmbH,
unter der aufschiebenden Bedingung des Nachweises seitens des Verkaufers Uber die Freigabe der be-
stehenden Pfandrechte zur Sicherung von Kaufpreisanspriichen erworben. Mit Erflllung der auf-
schiebenden Bedingung zum 4. Januar 2020 wurden die Anteile an der CONTEAM: Below GmbH mit
Wirkung von dem Tag an die The Social Chain AG abgetreten.

Mit Datum vom 28. Mai 2020 wurde das Insolvenzverfahren gemaB 8§ 2, 3, 11, 16 ff. InsO wegen
Zahlungsunfihigkeit und Uberschuldung liber das Vermdgen der LINKS Operations & Intelligence GmbH
(bis 17. April 2020: Wonista GmbH), einer 100%igen Tochtergesellschaft der The Social Chain AG er-
offnet.
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In dem Rechtsstreit U. Tietze gegen Hold your Sports GmbH, eine mittelbar 100%ige Tochtergesellschaft
der The Social Chain AG, Uber ausstehende Earn-out-Kaufpreiszahlungen an Herrn U. Tietze, resultierend
aus dem Erwerb der Do your Sports GmbH, wurde am 11. Mai 2020 ein gerichtlicher Vergleich erzielt,
der die Hold your Sports GmbH zur Zahlung von Mio. EUR 1,0 verpflichtet, zahlbar in drei Raten bis Ende
2020. Entsprechende Riickstellungen waren schon in Vorjahren in der Bilanz der Hold your Sports GmbH

angesetzt worden.

Der Vorstand ist durch Beschluss der Hauptversammlung vom 11. Mai 2020 ermachtigt, das Grundkapital
mit Zustimmung des Aufsichtsrates bis zum 10. Mai 2025 einmalig oder mehrmals um bis zu insgesamt
EUR 5.094.859,00 gegen Bar- oder Sacheinlagen zu erhéhen (Genehmigtes Kapital 2020/I). Den Aktio-
ndren der Gesellschaft ist im Fall der Ausnutzung des Genehmigten Kapitals 2020/1 grundsatzlich ein
Bezugsrecht auf neue Aktien einzuradumen. Der Vorstand ist jedoch gemaB § 3 Abs. 6 Satz 6 lit. dd) der
Satzung ermachtigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrats, das Bezugsrecht der Aktiondre bei Kapitaler-
héhungen gegen Bareinlagen auszuschlieBen, wenn der Ausgabebetrag der neuen Aktien den Bérsen-
preis der bereits bérsennotierten bestehenden Aktien nicht wesentlich unterschreitet und der geman
oder in sinngemaBer Anwendung des § 186 Abs. 3 Satz 4 AktG auf die gegen Bareinlagen unter Aus-
schluss des Bezugsrechts wahrend der Laufzeit der Ermdachtigung ausgegebenen Aktien entfallende
anteilige Betrag des Grundkapitals insgesamt 10,0 % des Grundkapitals nicht Uberschreitet. Vor diesem
Hintergrund fasste der Vorstand mit Datum vom 7. August 2020 den Beschluss, das Grundkapital gegen
Bareinlagen gemaB § 3 Abs. 6 der Satzung unter teilweiser Ausnutzung des genehmigten Kapitals 2020/1
von EUR 10.316.804,00 um EUR 518.859,00 auf EUR 10.835.663,00 durch Ausgabe von 518.859 neuen
Aktien zu erhéhen. Der Platzierungspreis flir die neuen Aktien wurde auf EUR 19,50 je neue Aktie fest-
gesetzt und unterschreitet den Borsenpreis der bestehenden Aktien nicht wesentlich im Sinne von § 3
Abs. 6 Satz 6 lit. dd) der Satzung i.V.m. §§ 203 Abs. 1, 186 Abs. 3 Satz 4 AktG.

Das Ende Februar 2020 in Deutschland ausgebrochene Coronavirus und dessen Verbreitung haben fir
die deutsche sowie internationale Wirtschaft verheerende Folgen. Die Corona-Pandemie hatte keine Aus-
wirkungen auf das Geschaftsjahr 2019. Die Gruppe ist im Geschaftsjahr 2020 von den Auswirkungen der
Corona-Krise in unterschiedlichem MaBe betroffen. Die Erreichung gesetzter Ziele insbesondere fir die
Geschaftsjahre 2020 und 2021 werden in hohem MaBe von politischen Entscheidungen und deren Wirk-

samkeit sowie den daraus resultierenden gesamtwirtschaftlichen Entwicklungen abhangen.

Hinsichtlich der Auswirkungen auf die The Social Chain-Gruppe verweisen wir auf unsere Ausflihrung zur

Prognoseberichterstattung unter Abschnitt 5 des Lageberichts.

Wanja S. Oberhof

Berlin, den 30. September 2020
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HooN =

Immaterielle Vermoégensgegenstande

selbst geschaffene gewerbliche Schutzrechte und

ahnliche Rechte und Werte

entgeltlich erworbene gewerbliche Schutzrechte

und ahnliche Rechte und Werte
Firmenwerte
geleistete Anzahlungen

Sachanlagen

Grundstlicke, grundstiicksgleiche Rechte
und Bauten

technische Anlagen und Maschinen
andere Anlagen, Betriebs- und
Geschaftsausstattung

Finanzanlagen

Anteile an verbundenen Unternehmen
Ausleihungen an verbundene Unternehmen
Anteile an assoziierten Unternehmen
Anteile an Unternehmen mit denen ein
Beteiligungsverhaltnis besteht
Ausleihungen an Unternehmen mit denen
ein Beteiligungsverhaltnis besteht

sonstige Ausleihungen
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The Social Chain Aktiengesellschaft, Berlin

Konzern-Anlagenspiegel zum 31. Dezember 2019

Anschaffungs- und Herstellungskosten Kumulierte Abschreibungen/Wertberichtigungen Buchwerte
Stand Stand Stand Stand Stand Stand
01.01.2019 Anderungen Zugénge Abgange Wahrungseffekte 31.12.2019 01.01.2019 Anderungen Zugénge Abgange Wahrungseffekte 31.12.2019 31.12.2019 31.12.2018
Konsolidierungs- Konsolidierungs-
kreis kreis
EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR
0,00 385.800,00 0,00 0,00 0,00 385.800,00 0,00 357.536,75 12.056,25 0,00 0,00 369.593,00 16.207,00 0,00
304.645,52 12.735.819,46 86.573,26 23.040,51 5.061,26 13.109.058,99 88.779,31 76.676,61 420.094,38 3.100,80 581,30 583.030,80 12.526.028,19 215.866,21
17.810.586,74 94.924.096,01 25.000,00 0,00 20.858,46  112.780.541,21 2.401.245,96 0,00 4.795.089,85 0,00 0,00 7.196.335,81| 105.584.205,40 15.409.340,78
0,00 1.720,50 0,00 0,00 0,00 1.720,50 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 1.720,50 0,00
18.115.232,26  108.047.435,97 111.573,26 23.040,51 25.919,72  126.277.120,70 2.490.025,27 434.213,36 5.227.240,48 3.100,80 581,30 8.148.959,61 118.128.161,09 15.625.206,99
1.747.016,16 0,00 0,00 1.747.016,16 0,00 0,00 53.648,71 0,00 34.706,00 88.354,71 0,00 0,00 0,00 1.693.367,45
110.453,72 0,00 0,00 0,00 0,00 110.453,72 36.534,72 0,00 12.529,77 0,00 0,00 49.064,49 61.389,23 73.919,00
435.907,36 2.090.272,17 175.928,94 59.438,25 73.917,28 2.716.587,50 86.221,79 795.686,72 230.180,27 14.145,99 44.627,83 1.142.570,62 1.574.016,88 349.685,57
2.293.377,24 2.090.272,17 175.928,94 1.806.454,41 73.917,28 2.827.041,22 176.405,22 795.686,72 277.416,04 102.500,70 44.627,83 1.191.635,11 1.635.406,11 2.116.972,02
11.161,15 187.500,00 3.288.400,00 0,00 0,00 3.487.061,15 0,00 0,00 3.263.400,00 0,00 0,00 3.263.400,00 223.661,15 11.161,15
0,00 134.174,76 0,00 0,00 0,00 134.174,76 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 134.174,76 0,00
0,00 3.996.200,00 0,00 0,00 0,00 3.996.200,00 0,00 -45.380,35 198.952,65 0,00 0,00 153.572,30 3.842.627,70 0,00
0,00
0,00 472.648,54 0,00 125.000,00 0,00 347.648,54 0,00 0,00 65.000,00 30.000,00 0,00 35.000,00 312.648,54
0,00
0,00 51.540,00 0,00 0,00 0,00 51.540,00 0,00 0,00 50.000,00 0,00 0,00 50.000,00 1.540,00
1.560,00 111.680,00 95.000,00 0,00 0,00 208.240,00 0,00 0,00 500,00 0,00 0,00 500,00 207.740,00 1.560,00
12.721,15 4.953.743,30 3.383.400,00 125.000,00 0,00 8.224.864,45 0,00 -45.380,35 3.577.852,65 30.000,00 0,00 3.502.472,30 4.722.392,15 12.721,15
20.421.330,65  115.091.451,44 3.670.902,20 1.954.494,92 99.837,00 137.329.026,37 2.666.430,49 1.184.519,73 9.082.509,17 135.601,50 45.209,13 12.843.067,02] 124.485.959,35 17.754.900,16
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The Social Chain Aktiengesellschaft, Berlin

Konzern-Kapitalflussrechnung fiir das Geschéftsjahr 2019

Cashflow aus laufender Geschiftstatigkeit

Konzernjahresfehlbetrag einschliellich der Ergebnisanteile nicht
beherrschender Gesellschafter

Abschreibungen auf Gegenstande des Anlagevermogens
Zunahme/Abnahme der Rickstellungen

Sonstige zahlungsunwirksame Aufwendungen/Ertrage

Abnahme/Zunahme der Vorrate, der Forderungen aus Lieferungen und
Leistungen sowie anderer Aktiva, die nicht der Investitions- oder
Finanzierungstatigkeit zuzuordnen sind

Zunahme/Abnahme der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen
sowie anderer Passiva, die nicht der Investitions- oder Finanzierungstatigkeit
zuzuordnen sind

Verlust/Gewinn (-) aus dem Abgang von Gegenstanden des Anlagevermdgens
Zinsaufwendungen

Zinsertrage

Ertragsteueraufwand (+)/-ertrag (-)

Ertragsteuererstattungen (+)/-zahlungen (-) (netto)

Cashflow aus laufender Geschéaftstatigkeit

Cashflow aus der Investitionstatigkeit

Einzahlungen aus Abgangen von Gegenstanden des Sachanlagevermogens
Auszahlungen fiir Investitionen in das Sachanlagevermégen

Auszahlungen fiir Investitionen in das immaterielle Anlagevermégen
Auszahlungen fiir Investitionen in das Finanzanlagevermogen
Auszahlungen fir Zugange zum Konsolidierungskreis

Erhaltene Zinsen

Cashflow aus der Investitionstatigkeit

Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit

Einzahlungen aus der Aufnahme von (Finanz-) Krediten
Auszahlungen aus der Tilgung von Anleihen und (Finanz-) Krediten
Gezahlte Zinsen

Einzahlungen aus Barkapitalerhéhungen des Mutterunternehmens
Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit

Finanzmittelfonds am Ende der Periode

Zahlungswirksame Veranderung des Finanzmittelfonds (Zwischen-
summen 1.-3.)

Wechselkurs- und bewertungsbedingte Anderungen des Finanzmittelfonds
im Eigenkapital

Konsolidierungskreisbedingte Anderungen des Finanzmittelfonds
Finanzmittelfonds am Anfang der Periode

Finanzmittelfonds am Ende der Periode

Zusammensetzung des Finanzmittelfonds
Kassenbestand, Guthaben bei Kreditinstituten
Finanzmittelfonds am Ende der Periode
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2019 2018

EUR EUR
-20.964.361,27 -5.704.100,99
5.504.656,52 2.008.484,01
-1.864.627,55 -495.089,68
4.090.940,25 -155.260,69
3.631.160,04 1.456.461,34
-4.969.228,36 -239.993,74
397.506,71 0,00
827.550,84 487.018,69
-9.971,67 -40.597,07
-72.892,29 65.959,49
91.713,58 0,00
-13.337.553,20 -2.617.118,64
1.326.386,71 0,00
-175.928,94 -154.710,89
-111.573,26 0,00
0,00 -7.535,00
-488.164,00 0,00
9.971,67 39.308,93
560.692,18 -122.936,96
3.004.252,16 921.751,55
-3.582.539,63 -1.848.266,53
-827.550,84 -485.730,55
17.661.183,00 3.877.944,00
16.255.344,69 2.465.698,47
3.478.483,67 -274.357,13
-17.433,97 0,00
2.335.493,69 0,00
539.664,30 814.021,43
6.336.207,69 539.664,30
6.336.207,69 539.664,30
6.336.207,69 539.664,30
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Stand 1.1.2018

Kapitalerhdhung gegen die
Ausgabe von Anteilen

Konzernjahresfehlbetrag 2018

Stand 31.12.2018

Stand 1.1.2019

Kapitalerhdhungen gegen die
Ausgabe von Anteilen

Anderungen des Konsolidie-
rungskreises

Wahrungsumrechnung

Konzernjahresfehlbetrag 2019

Stand 31.12.2019

The Social Chain Aktiengesellschaft, Berlin

Konzern-Eigenkapitalspiegel fiir das Geschéftsjahr 2019

Konzerneigenkapital des Mutterunternehmens Nicht beherrschende Anteile
Gezeichnetes Kapitalriicklage Eigenkapital- Konzernbilanz- SUMME Nicht Nicht Auf nicht SUMME Konzern-
Kapital § 272 Abs. 2 Nr.  differenz aus verlust, der dem beherrschende beherrschende beherrschende eigenkapital
4 HGB Wahrungs- Mutter- Anteile vor Anteile aus Anteile
umrechnung unternehmen Wahrungsum-  Wahrungsum- enfallende
zuzurechnen ist rechnung und rechnung Gewinne
Jahresergebnis IVerluste
EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR
2.510.171,00 5.614.587,52 0,00 -1.448.893,47 6.675.865,05 -80.482,80 -80.482,80 6.595.382,25
323.162,00 3.554.782,00 3.877.944,00 0,00 3.877.944,00
-5.688.065,15 -5.688.065,15 -16.035,84 -16.035,84 -5.704.100,99
2.833.333,00 9.169.369,52 0,00 -7.136.958,62 4.865.743,90 -80.482,80 0,00 -16.035,84 -96.518,64 4.769.225,26
2.833.333,00 9.169.369,52 0,00 -7.136.958,62 4.865.743,90 96.518,64 -96.518,64 4.769.225,26
7.110.785,00 104.802.969,00 0,00 0,00 111.913.754,00 0,00 0,00 0,00 0,00 111.913.754,00
0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 1.849.363,46 0,00 0,00 1.849.363,46 1.849.363,46
-72.713,48 -72.713,48 -1.421,08 -1.421,08 -74.134,56
-20.660.950,23  -20.660.950,23 -303.411,04 -303.411,04| -20.964.361,27
9.944.118,00 113.972.338,52 -72.713,48  -27.797.908,85 96.045.834,19 1.945.882,10 -1.421,08 -303.411,04 1.448.012,70 97.493.846,89
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Bestatigungsvermerk des unabhdngigen Abschlusspriifers

An die The Social Chain AG, Berlin

Priifungsurteile

Wir haben den Konzernabschluss der The Social Chain AG, Berlin, und ihrer Tochtergesellschaften
(der ,Konzern“) - bestehend aus der Konzernbilanz zum 31. Dezember 2019, der Konzern-Gewinn-
und Verlustrechnung, dem Konzern-Eigenkapitalspiegel und der Konzern-Kapitalflussrechnung fir
das Geschaftsjahr vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2019 sowie dem Konzernanhang, einschlieB3-
lich der Darstellung der Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden - geprift. Darliber hinaus haben
wir den Konzernlagebericht der The Social Chain AG, Berlin, fiir das Geschaftsjahr vom 1. Januar bis
zum 31. Dezember 2019 gepriift.

Nach unserer Beurteilung aufgrund der bei der Priifung gewonnenen Erkenntnisse

. entspricht der beigefligte Konzernabschluss in allen wesentlichen Belangen den deutschen han-
delsrechtlichen Vorschriften und vermittelt unter Beachtung der deutschen Grundsatze ord-
nungsmaBiger Buchflihrung ein den tatsachlichen Verhaltnissen entsprechendes Bild der Ver-
mdgens- und Finanzlage des Konzerns zum 31. Dezember 2019 sowie seiner Ertragslage flr das
Geschéftsjahr vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2019 und

« vermittelt der beigefligte Konzernlagebericht insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage des
Konzerns. In allen wesentlichen Belangen steht dieser Konzernlagebericht in Einklang mit dem
Konzernabschluss, entspricht den deutschen gesetzlichen Vorschriften und stellt die Chancen
und Risiken der zuklnftigen Entwicklung zutreffend dar.

GemaB § 322 Abs. 3 Satz 1 HGB erklaren wir, dass unsere Priifung zu keinen Einwendungen gegen

die OrdnungsmabBigkeit des Konzernabschlusses und des Konzernlageberichts geflihrt hat.

131444002_2019 - TSC AG Anlage 2/ 1



Grundlage fiir die Priifungsurteile

Wir haben unsere Priifung des Konzernabschlusses und des Konzernlageberichts in Ubereinstimmung
mit § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftsprifer (IDW) festgestellten
deutschen Grundsédtze ordnungsmaBiger Abschlussprifung durchgefiihrt. Unsere Verantwortung
nach diesen Vorschriften und Grundsatzen ist im Abschnitt ,Verantwortung des Abschlusspriifers fir
die Prifung des Konzernabschlusses und des Konzernlageberichts™ unseres Bestatigungsvermerks
weitergehend beschrieben. Wir sind von den Konzernunternehmen unabhéngig in Ubereinstimmung
mit den deutschen handelsrechtlichen und berufsrechtlichen Vorschriften und haben unsere sonsti-
gen deutschen Berufspflichten in Ubereinstimmung mit diesen Anforderungen erfiillt. Wir sind der
Auffassung, dass die von uns erlangten Prifungsnachweise ausreichend und geeignet sind, um als

Grundlage fir unsere Prifungsurteile zum Konzernabschluss und zum Konzernlagebericht zu dienen.

Verantwortung der gesetzlichen Vertreter und des Aufsichtsrats fiir den Konzernabschluss
und den Konzernlagebericht

Die gesetzlichen Vertreter sind verantwortlich fir die Aufstellung des Konzernabschlusses, der den
deutschen handelsrechtlichen Vorschriften in allen wesentlichen Belangen entspricht, und dafiir, dass
der Konzernabschluss unter Beachtung der deutschen Grundsatze ordnungsmaBiger Buchfiihrung ein
den tatsachlichen Verhaltnissen entsprechendes Bild der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage des
Konzerns vermittelt. Ferner sind die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fiir die internen Kontrollen,
die sie in Ubereinstimmung mit den deutschen Grunds&tzen ordnungsmé&Biger Buchfiihrung als not-
wendig bestimmt haben, um die Aufstellung eines Konzernabschlusses zu ermdglichen, der frei von

wesentlichen - beabsichtigten oder unbeabsichtigten - falschen Darstellungen ist.

Bei der Aufstellung des Konzernabschlusses sind die gesetzlichen Vertreter dafir verantwortlich, die
Fahigkeit des Konzerns zur Fortflihrung der Unternehmenstatigkeit zu beurteilen. Des Weiteren ha-
ben sie die Verantwortung, Sachverhalte in Zusammenhang mit der Fortfihrung der Unterneh-
menstatigkeit, sofern einschlagig, anzugeben. Darlber hinaus sind sie dafir verantwortlich, auf der
Grundlage des Rechnungslegungsgrundsatzes der Fortfihrung der Unternehmenstatigkeit zu bilan-

zieren, sofern dem nicht tatsachliche oder rechtliche Gegebenheiten entgegenstehen.

AuBerdem sind die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fur die Aufstellung des Konzernlageberichts,
der insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage des Konzerns vermittelt sowie in allen wesentlichen
Belangen mit dem Konzernabschluss in Einklang steht, den deutschen gesetzlichen Vorschriften ent-
spricht und die Chancen und Risiken der zuklnftigen Entwicklung zutreffend darstellt. Ferner sind
die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fir die Vorkehrungen und MaBnahmen (Systeme), die sie
als notwendig erachtet haben, um die Aufstellung eines Konzernlageberichts in Ubereinstimmung mit
den anzuwendenden deutschen gesetzlichen Vorschriften zu erméglichen und um ausreichende ge-

eignete Nachweise fir die Aussagen im Konzernlagebericht erbringen zu kénnen.
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Der Aufsichtsrat ist verantwortlich fiir die Uberwachung des Rechnungslegungsprozesses des Kon-
zerns zur Aufstellung des Konzernabschlusses und des Konzernlageberichts.

Verantwortung des Abschlusspriifers fiir die Priifung des Konzernabschlusses und des
Konzernlageberichts

Unsere Zielsetzung ist, hinreichende Sicherheit darliber zu erlangen, ob der Konzernabschluss als
Ganzes frei von wesentlichen - beabsichtigten oder unbeabsichtigten - falschen Darstellungen ist,
und ob der Konzernlagebericht insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage des Konzerns vermittelt
sowie in allen wesentlichen Belangen mit dem Konzernabschluss sowie mit den bei der Priifung ge-
wonnenen Erkenntnissen in Einklang steht, den deutschen gesetzlichen Vorschriften entspricht und
die Chancen und Risiken der zukinftigen Entwicklung zutreffend darstellt, sowie einen Bestatigungs-
vermerk zu erteilen, der unsere Prifungsurteile zum Konzernabschluss und zum Konzernlagebericht
beinhaltet.

Hinreichende Sicherheit ist ein hohes MaB an Sicherheit, aber keine Garantie dafiir, dass eine in
Ubereinstimmung mit § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftspriifer (IDW) fest-
gestellten deutschen Grundsatze ordnungsmaBiger Abschlussprifung durchgefiihrte Prifung eine
wesentliche falsche Darstellung stets aufdeckt. Falsche Darstellungen kénnen aus VerstéBen oder
Unrichtigkeiten resultieren und werden als wesentlich angesehen, wenn verninftigerweise erwartet
werden kénnte, dass sie einzeln oder insgesamt die auf der Grundlage dieses Konzernabschlusses

und Konzernlageberichts getroffenen wirtschaftlichen Entscheidungen von Adressaten beeinflussen.

Wahrend der Priifung Gben wir pflichtgemaBes Ermessen aus und bewahren eine kritische Grundhal-

tung. Daruber hinaus

. identifizieren und beurteilen wir die Risiken wesentlicher — beabsichtigter oder unbeabsichtig-
ter - falscher Darstellungen im Konzernabschluss und im Konzernlagebericht, planen und flihren
Prifungshandlungen als Reaktion auf diese Risiken durch sowie erlangen Priifungsnachweise,
die ausreichend und geeignet sind, um als Grundlage flr unsere Prifungsurteile zu dienen. Das
Risiko, dass wesentliche falsche Darstellungen nicht aufgedeckt werden, ist bei VerstéBen héher
als bei Unrichtigkeiten, da VerstdBe betrigerisches Zusammenwirken, Falschungen, beabsich-
tigte Unvollstéandigkeiten, irrefihrende Darstellungen bzw. das AuBerkraftsetzen interner Kon-
trollen beinhalten kdnnen.

. gewinnen wir ein Verstandnis von dem fir die Prifung des Konzernabschlusses relevanten in-
ternen Kontrollsystem und den fir die Priifung des Konzernlageberichts relevanten Vorkehrun-
gen und MaBnahmen, um Prifungshandlungen zu planen, die unter den gegebenen Umsténden
angemessen sind, jedoch nicht mit dem Ziel, ein Prifungsurteil zur Wirksamkeit dieser Systeme

abzugeben.

o beurteilen wir die Angemessenheit der von den gesetzlichen Vertretern angewandten Rech-
nungslegungsmethoden sowie die Vertretbarkeit der von den gesetzlichen Vertretern dargestell-

ten geschatzten Werte und damit zusammenhangenden Angaben.
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. ziehen wir Schlussfolgerungen lber die Angemessenheit des von den gesetzlichen Vertretern
angewandten Rechnungslegungsgrundsatzes der Fortfiihrung der Unternehmenstatigkeit sowie,
auf der Grundlage der erlangten Prifungsnachweise, ob eine wesentliche Unsicherheit im Zu-
sammenhang mit Ereignissen oder Gegebenheiten besteht, die bedeutsame Zweifel an der
Fahigkeit des Konzerns zur Fortfiihrung der Unternehmenstétigkeit aufwerfen konnen. Falls wir
zu dem Schluss kommen, dass eine wesentliche Unsicherheit besteht, sind wir verpflichtet, im
Bestatigungsvermerk auf die dazugehdérigen Angaben im Konzernabschluss und im Konzernla-
gebericht aufmerksam zu machen oder, falls diese Angaben unangemessen sind, unser jeweili-
ges Prifungsurteil zu modifizieren. Wir ziehen unsere Schlussfolgerungen auf der Grundlage der
bis zum Datum unseres Bestatigungsvermerks erlangten Priifungsnachweise. Zukiinftige Ereig-
nisse oder Gegebenheiten kénnen jedoch dazu flihren, dass der Konzern seine Unternehmensta-

tigkeit nicht mehr fortfiihren kann.

. beurteilen wir die Gesamtdarstellung, den Aufbau und den Inhalt des Konzernabschlusses ein-
schlieBlich der Angaben sowie ob der Konzernabschluss die zugrunde liegenden Geschéftsvor-
falle und Ereignisse so darstellt, dass der Konzernabschluss unter Beachtung der deutschen
Grundsatze ordnungsmaBiger Buchfiihrung ein den tatsachlichen Verhaltnissen entsprechendes

Bild der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage des Konzerns vermittelt.

. holen wir ausreichende geeignete Priifungsnachweise flir die Rechnungslegungsinformationen
der Unternehmen oder Geschaftstatigkeiten innerhalb des Konzerns ein, um Prifungsurteile zum
Konzernabschluss und zum Konzernlagebericht abzugeben. Wir sind verantwortlich fir die An-
leitung, Uberwachung und Durchfithrung der Konzernabschlusspriifung. Wir tragen die alleinige

Verantwortung fir unsere Prifungsurteile.

. beurteilen wir den Einklang des Konzernlageberichts mit dem Konzernabschluss, seine Ge-

setzesentsprechung und das von ihm vermittelte Bild von der Lage des Konzerns.

e flhren wir Prifungshandlungen zu den von den gesetzlichen Vertretern dargestellten zukunfts-
orientierten Angaben im Konzernlagebericht durch. Auf Basis ausreichender geeigneter Pru-
fungsnachweise vollziehen wir dabei insbesondere die den zukunftsorientierten Angaben von
den gesetzlichen Vertretern zugrunde gelegten bedeutsamen Annahmen nach und beurteilen
die sachgerechte Ableitung der zukunftsorientierten Angaben aus diesen Annahmen. Ein eigen-
standiges Prifungsurteil zu den zukunftsorientierten Angaben sowie zu den zugrunde liegenden
Annahmen geben wir nicht ab. Es besteht ein erhebliches unvermeidbares Risiko, dass kinftige

Ereignisse wesentlich von den zukunftsorientierten Angaben abweichen.
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Wir erdrtern mit den fiir die Uberwachung Verantwortlichen unter anderem den geplanten Umfang
und die Zeitplanung der Priifung sowie bedeutsame Priifungsfeststellungen, einschlieBlich etwaiger
Mangel im internen Kontrollsystem, die wir wahrend unserer Priifung feststellen.

Berlin, den 30. September 2020

Deloitte GmbH
Wirtschaftsprifungsgesellschaft

(Gerald Reiher) (Christoph Krause)
Wirtschaftsprifer Wirtschaftsprifer
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